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EKOLOGIA I SPRAWIEDLIWOSC

Dla rabinéw ekologia stanowi element cedaki. Nie jest jalmuzna, ale
inwestowaniem w sprawiedliwo$¢. Rozwazmy te dwa stowa: sprawie-
dliwosc i ekologia. Co jest stuszne 2 Albo jeszcze dokiadniej, dlaczego
rebe Eliezer uznal, ze suknia §lubna dla ubogiej dziewczyny jest wazniej-
sza od sukni dla jego corki 2 Jezeli jego dzialanie wynikaloby z senty-
mentalizmu, zasad moralnych czy tez byloby decyzja szlemiela (glupca),
rebe Eliezer pogwalcitby prawa Rynku. Dlatego niezwykle wazna dla
zachowania kapitalu jest wiedza rebe Eliezera dotyczaca tego, co jest
stuszne. Jezeli jego wybor nie byiby siuszny, jezeli nie byloby to
wlasciwe posuniecie, na Rynku pojawiloby si¢ zamieszanie. Rebe stal-
by si¢ po prostu biedakiem, niezdolnym do ofiarowania corce sukni
Slubnej, i tym samym obarczytby zbierajacych datki dwoma zadaniami:
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76 Kabata pieni¢dzy

zapewnienia jednej sukni dla biednej dziewczyny i drugiej dla jego cor-
ki. Za sprawga glupiej przestanki »Co jest moje, jest twoje, a co twoje,
jest moje” Rynek zostatby zniszczony.

Miszna (ustny przekaz praw) odnosi si¢ do sposobow rozumienia
wlasnosci i sprawiedliwosci, podajac przyklady czterech rodzajow
podejscia:

Ci, ktorzy mowia : »Co jest moje, jest moje, a co twoje, jest twoje”,
przypominaja mieszkancoéw Sodomy i Gomory.

Ci, ktorzy mowia : »Co jest moje, jest twoje, a co twoje, jest i moje”,
s3 ghupi.

Ci, ktorzy mowia : »Co jest moje, jest twoje, a co twoje, jest rowniez
twoje”, sa sprawiedliwi.

A ci, ktorzy mowia : »Co jest moje, jest moje, a co twoje, jest rowniez
moje”, sa nikczemni.

Rozszyfrujmy, co tu wiasciwie zostalo powiedziane. Zdania »Co jest
moje, jest twoje, a co jest twoje, jest i moje” oraz »Co jest moje, jest
moje, a co twoje, jest rowniez moje” bezsprzecznie obrazuja postepo-
wanie ludzi glupich oraz nikczemnych. Pierwsze przypomina nieco
sugestie, ze »lepiej nic nie robi¢, niz przeksztalca¢ cos w nic”, a drugie
to typowy przyklad nieograniczonej chciwosci. Pozostale dwa wyma-
gaja wickszych przemyslen, poniewaz ludzie zwykle oscyluja pomie-
dzy tymi dwoma wariantami.

Stanowisko, ktore moze sprawia¢ wrazenie neutralnego (»To, co jest
moje, jest moje, a co jest twoje, jest twoje”), okresla si¢ jako zblizone
do postepowania zepsutych spotecznosci Sodomy i Gomory. Ten
pomyst bierze si¢ z rabinicznego zalozenia, Zze nie mozna opuscié
wspolnoty, poniewaz zycie wydarza si¢ na plaszczyznie relacji mie-
dzyludzkich lub, jak obecnie si¢ sadzi, w toku interakcji z wszystkimi
zyjacymi istotami, w tym roslinami i zwierzgtami. Oddzielenie jest
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By¢ bogatszym, majac mniej 77

zatem zludzeniem, odpowiedzialnym w duzej mierze za indywidualny
i kolektywny brak rownowagi. Pragmatyzm stwierdzenia »To, co jest
moje, jest moje, a Co jest twoje, jest twoje” stanowi wielkie zagroze-
nie dla ekologii, poniewaz przyczynia si¢ do tworzenia niezdrowych
iautodestrukcyjnych spolecznosci oraz sieci wzajemnych powiazan.
Dla rabinow filozofia »Sodomy i Gomory” jest symbolem tego, co
prawie niezauwazalnie powoduje zejscie z wlasciwej Sciezki i w koncu
doprowadza do wymarcia. Bog zaprogramowat owoce swego aktu kreagji,
umieszczajac w nich autodestrukcyjne mechanizmy, niezbedne do
powstrzymania ich przed dziataniem na wlasna niekorzys¢. Wzajemne
powiazania pomiedzy zapleczem bytowym a przetrwaniem maja duzo
wickszy zasieg, niz wynikatoby to z postulatu »To, co jest moje, jest
moje, a co jest twoje, jest twoje”. To ekologiczna sie¢ powiazan, ktora
obejmuje cykle zwrotu bardzo réznej diugosci.

Postgpowanie sprawiedliwych takze moze wydac si¢ glupie, jezeli
wezmiemy pod uwagg, ze kazdy, sprawiedliwy czy nie, musi przezy¢
i zadbac o swoje zaplecze bytowe. Jezeli prawda by bylo, ze »To, co
jest moje, jest twoje, a co jest twoje, jest rowniez twoje”, to sprawiedliwi
bardzo szybko by poumierali z glodu i pozamarzali. Celem Afiszzy nie
jest lekcewazenie krotszych cykli zwrotu, stanowiacych element zycia.
To byloby absurdalne. Chcialaby ona jedynie poszerzy¢ nasza $wia-
domosc¢ goscinmosci — zebysmy zrozumieli, ze jesteSmy gos¢mi Boga.
Jestesmy gosémi ogromnej i zlozonej sieci, gdzie najbardziej wyrafi-
nowana cz¢s¢ Swiadomosci zyje zgodnie z zasada : »Co jest moje, nie jest
moje, a co jest twoje, jest twoje”.

Cho¢ moze wydawac si¢ to paradoksalne i niesprawiedliwe, »To, co
jest moje, nie jest moje” ukazuje pragnienie, by dzielic bogactwa
wszystkich wymiaréw, a nie przywiazywac si¢ do tych zatosnych dobr,
ktore mozna otrzymac podczas krotkich cykli zwrotu. A »Co jest two-
je, jest twoje” stanowi wymog dla przyszlej rekompensaty kazdego
rodzaju.
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To tak, jakbysmy moéwili o sile skierowanej w dwoch przeciwnych
kierunkach, ktore mogtyby wzajemnie si¢ uzupeiniac. Kazdy z nas
powinien stara¢ si¢ oderwa¢ od idei wlasnosci w jej konkretnym i ma-
terialnym ksztalcie. Natomiast w przypadku innych ludzi powinni-
$my nauczyc¢ si¢ bezwarunkowo uznawac ich prawo wlasnosci w naj-
bardziej przyziemnej, konkretnej formie. Gdy osiagniemy powyzsze
cele, bedziemy naprawde bogaci.

Ekolog niczym dobry gos¢ pozbywa sie cig¢zaru i ograniczefi »posia-
. . o . . S
dania”, moéwiac »To, co jest moje, jest twoje, a co jest twoje, jest

rowniez twoje”. Majac mniej, w rzeczywistosci ma wiecej.

Nawet, jezeli wszystko to ma sens i daje nam poczucie zadowolenia,
nie mozemy zapominac, ze zrozumienie jest jedynie bardzo matym
krokiem ku wprowadzeniu faktycznych zmian w sposobie naszego
postepowania. Po raz kolejny pojawia si¢ pytanie: Jak by¢ uczci-
wym 2 Czy uczciwos¢ nie jest wypadkowa wydarzef majacych miejsce
w krotkim, srednim i dlugim okresie 2 Jezeli tak, to absolutna spra-
wiedliwosc nie jest mozliwa. Gdy to juz zrozumiemy, paraliz ustapi.
Poniewaz widzimy dzigki jasnosci naszego sumienia, wigc mozemy
by¢ pewni, ze spoczywa na nas wielka odpowiedzialnosc. I bez wzgledu
na to, jak slepi jesteSmy na calo$¢ rzeczy, nic nas nie zwalnia z obo-
wiazku rozrozniania. Innymi stowy, sprawiedliwos¢ okazuje si¢ dla
nas, ludzkich istot, coraz bardziej ztozona. To dobrze. Ten Swiat Swiado-
mych istot ludzkich jest coraz bardziej ztozonym systemem, w ktorym
przetrwanie jest coraz trudniejsze. Nasze poczucie wigzi rodzinnych jest
coraz silniejsze i coraz dalej sigga, a sposob postrzegania goscinnosci
jest rowniez wyrazniejszy.

Goscinnos¢ rzadzi si¢ pewng zasada: im bardziej go$¢ szanuje gospoda-
rza, tym wigcej radosci daje gospodarzowi mozliwos¢ goszczenia kogos
u siebie, nawet jezeli bedzie poswigca¢ temu komus wiccej uwagi, niz
czynilby to zazwyczaj. Im mniej szacunku zostanie okazane, tym pobyt
bedzie krotszy.
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Dobry gos¢ jest przykladem kogos, kto posiada mniej (nawet to, co jest
twoje, nie jest w rzeczywistosci twoje) i w ten sposob jest bogatszy.

UCZENIE SIE T EKOLOGIA

W pierwszym rozdziale pisalem o tym, ze nauka czy studia s3 w zy-
dowskiej tradycji uwazane za jedyne antidotum na stratg czasu. Na po-
ziomie kolektywnym studiowanie stanowi ekologiczng manifestacje.
Profesor Ismar Schorsch, rektor Zydowskiego Seminarium Teologicz-
nego (Fewish Theological Seminary) w Nowym Jorku, w wybitnym arty-
kule zatytutowanym »Uczy¢ si¢, by mie¢ mniej” wyjasnia, ze celem
studiéw nie jest ustalenie, co ludzie powinni robi¢ z czasem, ale co
powinni czynic ze swoim wolnym czasem. Wedlug niego » Tradycja za-
checa nas do kultywowania zycia wewnetrznego, tak by zrownowa-
zylo napiecia i pokusy zwiazane z uciskiem i dobrobytem”. Wolny
czas, ktorego pochodng nie jest prawdziwe zaplecze bytowe i ktorego
nie poSwigcamy naszym bliznim lub odpoczynkowi, mnozy pragnie-
nia i sciaga do tego wymiaru dobra zaczerpniete z innych $wiatow.

Konsumpcjonizm jest poteznym zrédiem naszych ekologicznych pro-
blemow. W sprytny sposéb nauczono nas myslec, ze musimy posiadac
wiccej, by mie¢ wigcej. Poszukiwanie rownowagi w roéznych wymia-
rach, a nie tylko w tym namacalnym i materialnym, bezposrednio wiaze
si¢ ze studiami. Dla rabinéw »studia” to bardzo specyficzna kategoria
bytowa, zwigzana z inwestowaniem w innych wymiarach i wzbogaca-
niem ich. Wiedza, jak si¢ uczyc, jest ekologiczna — oznacza wiedze na
temat tego, jak nasza Swiadomosc, krora chce bezustannie domino-
wac i zdobywac (trzymajac nas w ten sposéb w pulapce materialnego
Rynku), skierowac na $ciezki, prowadzace do wyzszych wymiarow
bytowania.
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PREZENTY I NAPIWKI

Ten, kro daje, studzi ogien ambicji bogacenia si¢

— porzekadto w jidysz

Jesli chodzi o wzbogacanie si¢ poprzez ograniczanie stanu posiadania,
dowiedzieliSmy sig¢ juz, ze brak obsesji na punkcie bogactwa mozna
rowniez uznac za prawdziwe bogactwo. Taka obsesja nie tylko utrud-
nia nam dostep do bogactwa, ale, jak powiada Talmud : »Ten kto szuka
skarbow, przyspiesza dziefi swojej Smierci”.

Powinnismy stale monitorowac nasz poziom ambicji. Juz wczesniej
zauwazylem, ze cedaka i studia s3 same w sobie rodzajem bogactwa
oraz stwarzaja mozliwosci, ktore pojawiaja si¢, gdy probujemy prze-
ksztalci¢ »mniej” w »wiecej”. Te koncepcje mozemy rozszerzy¢ na
nie tak wyraziste, aczkolwiek rownie oczywiste relacje miedzyludz-
kie, takie jak dawanie prezentow i napiwkow.

Prezenty i napiwki sa waznym antidotum na obsesj¢ na punkcie bo-
gactwa: studza ogien ambicji. Czy kiedykolwiek miales mozliwosc
odczug, jak bardzo przyjemne jest dawanie komus prezentu o wartosci,
ktora pozwolitaby Ci kupic sobie cos, o czym marzysz 2 Nic nie prze-
wyzsza uczucia, ktore pojawia si¢ przy okazji takiego dawania. To
samo mozna powiedzie¢ o dawaniu wysokich napiwkow. Ile razy zda-
rzylo nam si¢ zawaha¢ w momencie placenia rachunku lub placenia
komus za nieoceniong przystuge, stangwszy przed dylematem: »Czy
powinienem zachowa¢ wiccej dla siebie, czy tez zachowac sie lepiej
i zostawic troche drobnych na stole 2. Ile razy, dajac soczysty napi-
wek, zdarzalo nam si¢ poczu¢, ze nasze pieniadze maja taka wartos¢,
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jakiej nigdy by nie osiagnety, gdyby mialy by¢ wymienione na jakis
towar 2 To pozwala nam zrozumie¢, czym moze by¢ dobre inwesto-
wanie w napiwki i prezenty.

Stajemy przed dylematem »dac albo nie dac”, poniewaz dotarliSmy
do granic swojej kieszeni. I to wiasnie w tej samej kieszeni rozstrzygaja
si¢ losy cedaki, czasu poswigcanego studiom, darow oraz napiwkow.

MNIE] ZNACZY WIECE]

Kieszenie s3 zwykle czworokatne, mroczne, stale atakowane i pene-
trowane, i to one wydaja decyzje przekladajace si¢ na sprawy zycia
i $mierci. Siegniecie do kieszeni wyznacza granice transakcji, mo-
ment, gdy faktycznie pokazujemy, jak widzimy Swiat — i jak wiele
rzeczy obejmuje nasze postrzeganie. Z dlonig gieboko w kieszeni je-
steSmy sami, stoimy twarza w twarz ze swoim Ja. Te chwile mozna
porownac jedynie z momentem, gdy bedac na Scistej diecie, otwieramy
lodowke. Kim jestes? Odpowiedz przyjdzie z wnetrza kieszeni.

Nasze racjonalizacje, obraz samego siebie, wyobrazenia, ktore przenosimy
na innych — dla tego wszystkiego kieszen stanowi wyzwanie. Kieszen
demaskuje nas zarbwno przed innymi, jak i przed nami samymi, poka-
zujac, gdzie w danym momencie si¢ znajdujemy i jak wiele widzimy.

Popusémy troche wodze fantazji i rozwazmy ponizsze sytuacje.
Sytuacjm 1 (cedmka ): czekasz na Swiatlach w samochodzie, pograzony
w rozmyslaniach, gdy nagle zauwazasz zblizajacego si¢ zebraka. Jego

bezglosnie poruszajace si¢ usta za szyba przenosza Ci¢ w rzeczywistos¢
kieszeni i stawiaja Ci¢ w niezrecznej sytuacji. Pojawiaja si¢ oczywiste
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kwestie: da¢ czy nie da¢, pomoc czy nie pomoc; wstyd ; naruszenie
prywatnosci; lek przed mozliwym oszustwem ; poczucie winy ; em-
patia ; fantazje na temat tego, ze to ty jeste$ zebrakiem ; szansa, ze z sy-
tuacji wybawi Cie za sekunde zielone $wiatlo ; poczucie utknigcia w tym
miejscu na zawsze. Serce staje si¢ Twoja kieszenia i Twoja kieszen
musi da¢ Ci odpowiedz. Jestes swoja kieszenia i to ona musi oglosic
werdyket. Nic juz nie jest obojetne, poniewaz jestes »w trakcie trans-
akcji”. Teraz w nieunikniony sposob wybierzesz ktorys ze wskazy-
wanych przez Miszng (opisanych na poczatku rozdziatu) sposobow re-
agowania podczas transakcji: jestes proznym ignorantem, glupcem,
sprawiedliwym albo nikczemnikiem.

Sytuacja 2 (prezent ): Masz sposobnos¢ dac komus prezent, spontaniczny
podarunek, ktory nie wymaga rewanzu ani zaplaty. Poprzez ten pre-
zent wyrazitby$ w niezobowiazujacy sposoéb swoja sympatie. Masz go
przed soba. Jest pickny, idealnie pasuje do osoby, krora chcesz obdaro-
wac, ale jest bardzo drogi. W giebi duszy wiesz, ze ofiarowanie tego
prezentu byloby czyms wspanialym, ale tez, iz niezrobienie tego na
pewno nie wplynie na Wasze relacje. Myslisz sobie: czym sa pienia-
dze 2 Pieniadze to bardzo duzo, a co, jesli posuwam si¢ za daleko : Moze
mogtbym okaza¢ te same uczucia za pomocs jakiego$ symbolicznego
podarunku 2 Ale jak mogitbys sobie odmowic przyjemnosci wreczenia
tego prezentu, skoro juz wiesz, ze bytby idealny 2 Mozesz zachowac sie
w tej sytuacji jedynie jak prozny ignorant, glupiec, ten, ktory widzi,
lub ten, ktory nie widzi. Roznica pomiedzy kupnem prezentu a niezro-
bieniem tego jest niewielka i zalezy od impulsu plynacego z serca do
kieszeni — a to jest najdiuzsza z mozliwych drog.

Sytuacja 3 (napiwek): Whasnie si¢ dowiedziales, ze dzigki komus masz
szanse na catkiem pokazny dodatkowy zysk. W pierwszej chwili pod
wplywem ogromnej wdzigcznosci cheesz go odpowiednio wysoko wy-
nagrodzic. Jednak po uplywie jakiegos czasu, gdy juz skonfrontowates
perspektywe zarobku ze swoimi niewyczerpanymi potrzebami, okazalo
si¢, ze tego zysku juz wlasciwie nie ma. Kwota wynagrodzenia zaczyna
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w Twojej wyobrazni si¢ kurczy¢, a wszystkie mozliwe racjonalizacje
pozwalaja Ci wytlumaczy¢ sobie, ze tak naprawde to Ty sie starales,
ze wspoludzial tej drugiej osoby nie byl wcale taki wazny i tak dalej.
Tym niemniej wciaz nie jestes do konca przekonany. Wiesz, ze poda-
zajac za poczatkowym impulsem wdzigcznosci, chcialbys nagrodzic¢ te
osobe, ale juz nie potrafisz. Z jedna reka w kieszeni, a druga na sercu,
wiesz, ze wlasnie wydarza si¢ cos bardzo powaznego. Jezeli nie ogar-
niesz sytuacji, zadzialasz jak ignorant. Jezeli bedziesz dzialal bez prze-
konania albo si¢ zawahasz, bedziesz glupcem. Jezeli wykorzystasz sile
swojej kieszeni, biorac pod uwage tylko siebie, i wynagrodzisz te oso-
be jedynie ulamkiem tego, co jej si¢ nalezy, postapisz niegodziwie. Je-
sli jednak w koncu z cala serdecznoscia wreczysz jej wlasciwa kworte,
postapisz stusznie.

Zachowujac si¢ jak prozni ignoranci, niszczymy $wiat. Unikajac za-
jecia stanowiska w jakiej$s kwestii, prowokujemy coraz bardziej
krzywdzace sytuacje i emocje. Takie uchylanie si¢ podkopuje nasza
zdolnos¢ czerpania radosci z dawania. Rynek niczego na takim podej-
Sciu nie zyskuje. Z kolei glupiec zatraca si¢ w moralizatorskim kazaniu,
ktore dyktuje mu jego kieszen. Probuje osadzic swoje dzialania, wiedzac
w glebi duszy, ze kombinuje i boi si¢ pojs¢ dalej. Skonczy, przychy-
lajac si¢ raz do jednej opcji, raz do drugiej. Co wiccej, jego podejscie
nie jest wynikiem jego szczerosci, ale zewnetrznych naciskow i thu-
mionych napig¢. Glupiec bedzie potwornie niezadowolony ze swoich
decyzji, jakie by one nie byly. Bedzie czul, ze zostat skrzywdzony w wy-
niku transakgji i ze skrzywdzit swojego partnera. W wyniku tego Rynek
jedynie ubozeje.

Nikczemni s3 zwyciezcami na poziomie materialnym — a zebrakami
w innych wymiarach. To jest postawa, ktorej najbardziej si¢ oba-
wiamy, gdy zebrak prosi nas o pienigdze. Boimy sie, ze bedac nikczemni
tutaj, zubozejemy w innych wymiarach. Nikczemni s3 antyekologiczni
i pomnazaja swoje bogactwo w jednym tylko wymiarze, sprowadza-
jac do minimum korzysci plynace z Rynku. Nikczemni znajduja sie

Kup ksigzke Pole¢ ksigzke



84 Kabata pieni¢dzy

na Rynku o stopien wyzej niz ludzie prozni i gtupcy. Dzieje si¢ tak
dlatego, ze graja w otwarte karty. Ich postgpowanie jest oczywiste
dla kazdego. Ich podejscie mozna potencjalnie skorygowac, poniewaz
ten rodzaj ubostwa jest prawdziwy i namacalny. Nikczemni by¢ moze
nie znaja drogi wyjscia, ale przynajmniej wiedza, na czym stoja.

Sprawiedliwi s3 mistrzami kieszeni. S3 »glupcami”, chociaz w rze-
czywistosci wcale nimi nie s3. Innymi slowy, s3 w stanie w kotle bulgo-
czacej moralnosci/etyki/godnosci dojrze¢ poza spolecznym uci-
skiem rowniez prawdziwy, zywy Rynek. Znajac droge, sprawiedliwi po-
suwaja si¢ do przodu po kretych Sciezkach wartosci, uwalniajac sie od
lepkich macek uprzedzen, niszczac przeszkody stojace na drodze do
oczyszczenia i opierajac si¢ pokusom zysku. Sprawiedliwi zajmuja pozycje,
z ktorej moga przygladac sie temu wszystkiemu z odrobing ironii.

Ta wiasnie ironia daje im przedsmak innej, bardziej wszechogarniajacej
rzeczywistosci. Ich spoko6j umystu rozni si¢ od spokoju gtupca, krory
bazuje na falszywej wierze, ze jego abstrakcyjne wyobrazenia w jakis
magiczny sposob zamienig si¢ w konkretny zysk. Spokoj sprawiedliwych
bierze sie z glebokiego osadzenia w rzeczywistosci i szerokiej wizji, a nie
z rokowan. Sprawiedliwi rozumieja, z jakim rodzajem Rynku mamy
do czynienia — zawsze dobrze inwestuj3.

Widzimy, ze nikczemni s3 bardzo waznym elementem, poniewaz po-
kazuja, jak Rynek mozna skorygowac i naprawi¢. Mozemy si¢ od nich
wiele nauczy¢. Baal Szem Tow (znany jako BeSzT) wypowiedzial sie
na ten temat, komentujac nastepujacy fragment Adiszny: »W odnie-
sieniu do wsparcia finansowego istnieja cztery podejscia: (1) osoba,
ktora chce wspiera¢ finansowo, ale nie chce, by inni to robili; (2)
osoba, ktora oczekuje, ze inni beda udziela¢ wsparcia, ale sama tego
nie czyni; (3) osoba, ktora daje i oczekuje, ze inni beda czyni¢ po-
dobnie ; (4) osoba, ktora nie wspiera nikogo finansowo i nie chce, by
inni to czynili”. BeSz'T powiedzial:
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»Ostatni przypadek wydaje si¢ nie pasowac do listy postaw zwiaza-
nych z dawaniem, poniewaz nie skutkuje zadnym rodzajem wsparcia fi-
nansowego. Jezeli bySmy ja wykluczyli, pozostalyby tylko trzy moz-
liwe rodzaje postaw. Dlaczego wobec tego obstajemy przy czterech
Pojecie Swiatla jest nam znane, poniewaz istnieje ciemnosc ; wiedzy,
poniewaz istnieje ignorancja; sprawiedliwosci, poniewaz istnieje
nikczemnosc¢ ; przyjemnosci, bo istnieje cierpienie ; a wspomnienia,
bo istnieje zapomnienie. S3 to wzajemnie dopelniajace si¢ pojecia —
niczym krzesta i osoby, ktore na nich siedza. Podobnie skapstwo jest
krzestem, na ktorym siedza hojni”.

W kazdym z nas istnieje slepy na inne cykle zwrotu skapiec, ktory jest
naszym nauczycielem.

UCZAC SIE OD ZLODZIEJA

Powré¢my do momentu, gdy trzymamy reke w kieszeni, a za oknem
samochodu pojawia si¢ zebrak. Co nas interesuje w tej interakcji 2
Chcemy postapic stusznie i sprawiedliwie, by unikna¢ strat w dtugim cy-
klu zysku. Chcemy uszanowac i zabezpieczy¢ swoja aktualng tozsa-
mos¢, unikajac falszywego moralizatorstwa i idealow. Nie chcemy za-
katapuckac sie w tej sytuacji — chcemy jej w pelni doswiadczyc, przejsé
przez to wszystko i mie¢ to z glowy. Chcemy szczerze podchodzi¢ do
tego, co widzimy, i tego, jak daleko siegamy wzrokiem. Ale kieszen
jest mroczna, a my musimy si¢ uporac z podtymi odruchami.

Zle odruchy otaczaja nas i stanowia kluczowy element w nadawaniu
ksztaltu naszemu zyciu. Zydowska tradycja mowi, ze gdyby nie zle
odruchy (jecer hara’), wszyscy bysmy glodowali i nikt by nie poczynat
dzieci. Zte impulsy to surowy material, z ktorego budujemy samopo-
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znanie. Ujawniaja nasze intymne dzialania, ktorych si¢ wypieramy
nie tylko przed Swiatem zewnetrznym, ale rowniez przed soba. Mowiac
o Rynku i zajmujac si¢ problematyka kieszeni, wykorzystujemy zlodzieja
jako symbol naszych ztych odruchow. Zlodziej skiania si¢ ku okradaniu
ludzi z rzeczy. Moze okrasc zebraka, Rynek, a nawet siebie. Ale je-
zeli nastapila kradziez, to po uplywie jakiegos czasu (Sredniego lub
diugiego cyklu zwrotu) kazdy i tak zostanie okradziony.

Zasadniczo mamy dwa rodzaje niebezpiecznych, zlych odruchow: ten,
ktory kaze nam szukac usprawiedliwien dla naszych zachowan (przy-
padek glupca), i ten, ktory kaze nam unika¢ roéznych sytuacji (przypadek
proznego ignoranta). Na temat pierwszego odruchu rabin Szmelke
wypowiada si¢ nastgpujgco:

»Nie probuj szuka¢ w proszacym ci¢ o pomoc biedaku winy, ktora
moglaby postuzy¢ za usprawiedliwienie twojej obojetnosci. Nie szukaj je-
go winy, mowigc: »Taki silny facet... przeciez mogtby pracowac, po-
niewaz gdy bedziesz tak czyni¢, Bog poszuka twoich zaniedban i z pew-
noscia znajdzie ich wiele. Pamietaj, ze osoba biagajaca o pomoc zaplacita
juz za swoje biedy cierpieniem, natomiast ty za swoje — jeszcze nie”.

Pomagac czy nie pomagac, to wciaz pytanie bez odpowiedzi. Ale
usprawiedliwienia sa ztym rozwiazaniem, bo przyczyniaja si¢ do zubo-
zenia i strat na Rynku.

Co si¢ tyczy drugiego zlego impulsu — ucieczki lub ulegania — mo-
zemy wiele nauczy¢ si¢ od rabina z Berdyczowa, ktory sam uczyt sie
od zlodzieja.

Rabin z Berdyczowa podrozowal z miasta do miasta, zbierajac datki dla
ubogich, ale z mizernym skutkiem. Zatujac straconego czasu, zdecy-
dowal, ze juz nigdy w przyszlosci nie podejmie si¢ takich dzialan. Gdy
wrocit do domu, zobaczyt policjanta chioszczacego zlodzieja, ztapane-
go na gorgcym uczynku. Rabin zaplacil za zlodzieja kaucje i zapyrat
uwolnionego, czy w zwigzku z tym, ze dostal nauczke, juz nigdy wie-

Kup ksigzke Pole¢ ksigzke



By¢ bogatszym, majac mniej 87

cej nie bedzie kradt. Ten odpart natychmiast: »Co z tego, ze zostalem
wychlostany 2 Mialem tym razem pecha, ale nastgpnym wszystko
potoczy sie inaczej”.

»Powinienem dobrze zapamieta¢ t¢ odpowiedz”, pomyslat rabin z Ber-
dyczowa. »Podobnie i mnie tym razem si¢ nie udalo, ale nastgpnym
wszystko ulozy si¢ inaczej”.

Rabin uczy si¢ czerpa¢ motywacje z tego zrodia, z ktorego czerpie ja
zty odruch. W rzeczywistosci jest to jedyny sposob na to, jak nie ule-
ga¢ impulsowi — uczy¢ si¢ od niego. Maggid (»Kaznodzieja”) z Mie-
dzyrzecza zwykl mowi¢, ze od zlodzieja powinnismy uczy¢ si¢ naste-
pwacych zasad: (1) jesli raz mu si¢ nie uda, nigdy juz nie odpusci; (2)
jego kompanow taczy z nim i miedzy soba prawdziwie braterska wiez ;
(3) naraza swoje zycie, by zdoby¢ to, czego pragnie;; (4) to, co mu si¢
uda zdoby¢, tanio sprzedaje;; (5) cierpliwie znosi nieszczesliwe zrza-
dzenia losus i (6) przede wszystkim kocha swoj zawod. Wytrwalosc,
braterstwo, odwaga, brak przywiazan, odpornos¢ na stres i poswie-
cenie to surowica wydestylowana prosto z jadu niszczacego Rynek.

W momencie interakgji, zawsze wtedy, gdy pojawiaja sie watpliwosci,
nigdy nie zapominaj o istnieniu srednich i dtugich cykli zwrotu. To
klucz do unikania ztych odruchow, ktore kaza nam szukac usprawie-
dliwien i prowadza do obojetnosci. Gdy czujesz, ze nastapi jakas inte-
rakcja, policz do trzech. Sprobuj zrozumied, ze to, co dzieje si¢ pomie-
dzy Toba a druga osoba, nie jest jedynie Wasza prywatng sprawa.
Najlepiej przedstawia to przytoczona ponizej historia.

Rabin podrozowal wozem, gdy wtem woznica zatrzymal konie: na
poboczu drogi lezaly worki z pszenica ulozone w stos. Zawolat do ra-
bina: »Patrz na drogg i jezeli kogo$ wypatrzysz, krzycz 1.

Gdy zaczal zbiera¢ worki, ustyszal okrzyk rabina. Porzucit wszystko,
wskoczyt do wozu i uciekt tak szybko, jak mogt. Kilka minut pozniej
spojrzal wstecz, ale nikogo nie zobaczyl. »Dlaczego mnie oklamales,
rabinie 2 — zapytat woZnica.
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»Ale to przeciez byla prawda, przyjacielu” — odparl rabin. »Krzyk-
nalem, poniewaz widzial ci¢ Ten, ktory mieszka w niebiosach i jest
wszechobecny”.

Miszna jest nawet bardziej precyzyjna i daje nam szczegolowe instrukcje
dotyczace tego, jak podczas interakgji radzi¢ sobie ze zlymi odrucha-
mi: uswiadom sobie, (1) skad przychodzisz, (2) dokad zmierzasz i (3)
komu masz da¢ odpowiedz. Innymi slowy — musisz dogiebnie zrozu-
mie¢ Rynek. Pamietaj, ze nad kazdym nieskofniczonym cyklem zwrotu
czuwa Wieczne Oko, ktore wszystko widzi, Ucho, ktore wszystko
styszy, a takze Ksiega, w ktorej wszystko zostalo zapisane.

SZTUKA POSIADANIA

Jedna z najbardziej wyrafinowanych metod stuzenia Rynkowi bazuje
na glebokim zrozumieniu koncepcji posiadania. Kosmiczny Rynek
to staly przeplyw praw wiasnosci oraz okresowe stany posiadania,
dzigki ktorym mozliwe jest zycie. A kazdy, kto probuje ingerowac
w ten podstawowy przeplyw, stwarza problem. Na przykiad u osoby,
ktora lekcewazy zasade prawidiowej wymiany pokarmu ze srodowi-
skiem naturalnym, pojawia si¢ nadwaga. Przetrzymuje ona w organizmie
wicksze zapasy energii, niz potrzebuje.

W $wiecie ekonomii mowimy, ze trzymajac si¢ wladzy posiadania dtu-
zej, niz powinnismy, wzbogacamy si¢ w tym Swiecie w nienaturalny
sposob. Czyniac tak, powstrzymujemy przeplyw i zaczynamy choro-
wac. Mamy »nadwage” w wymiarze materialnym i ponosimy wszel-
kie zwiazane z tym faktem koszty.
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Jesli dbamy o przeplyw wiasnosci i nie tamujemy przeplywu zasobow
zyciowych, latwo znajdziemy sposob na odbudowe¢ wlasnego bo-
gactwa. W tym sensie wiedza, kiedy sobie odpuscic, a kiedy da¢ ko-
mus prezent, jest waznym narzedziem.

Rabin Zalman Schachter-Shalomi relacjonuje, ze pewnej soboty, gdy
spacerowal ubrany w chuste modlitewng (tales), podszed! do niego
czlowiek zafascynowany jej kolorami. Jego reakcja byla tak intensywna
i spontaniczna, ze rebe Zalman podarowal mu t¢ chuste w prezencie.
Czlowiek probowal odmowic, ale rebe Zalman nie chcial nawet o tym
stysze¢. Nie dlatego, ze latwo przyszio mu oddanie jej, ale uswia-
domil sobie, ze czlowiek ten przekroczyl granice pragnienia tak bar-
dzo, ze tylko cienka kreska dzielila je od »prawa wiasnosci”. Rebe
Zalman moglby zatrzymac chuste, ale nie chcial, gdyz juz do niego nie
nalezala. Co wiecej, w tym momencie najlepiej mogt wykorzystac
swoja wlasnos¢, dajac ja w prezencie. Swiadom pojawienia si¢ mo-
mentu przejscia, rebe Zalman zmaksymalizowal zysk za pomoca
chusty — zrobit dobry geszeft.

Chcg przede wszystkim wyjasnic, ze sprawiedliwi nie oddaja naleza-
cych do nich przedmiotow tak po prostu, ale wiedza, kiedy jakas ich
wlasnos¢ zyska wieksza wartos¢ rynkowa, nie nalezac juz do nich. Ma
to zwiazek z dluzszymi cyklami zwrotu, ktorych ludzie, trzymajacy sie
kurczowo swojej wlasnosci, nie obejmuja wyobraznia.

Jezeli zawsze bysmy wiedzieli, jak to robi¢, bylibySmy najlepszymi
inwestorami. Nalezace do nas rzeczy oddawaliby$my innym wtedy,
gdy maja najwyisza wartos¢, gdy moga sprawi¢ najwicksza przyjem-
nos¢ i przynies¢ nam w odpowiednim czasie zaplate.

Rabin Nahman przenocowal kiedys w swoim domu biednego po-
droznego. Nastepnego ranka rabin odkryl, ze gos¢ zniknat i zabral ze
soba jego plaszcz. Gdy przybyl do synagogi, podszedl do niego
mlody czlowiek i powiedzial: »Rabinie, przed momentem widzialem
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czlowieka w takim plaszczu jak twoj. W pierwszej chwili mialem wat-
pliwosci, czy to twoj plaszcz, ale teraz, widzac cie bez niego, jestem
tego pewien”.

»A jak wygladal w tym plaszczu 2”, zapyrat rabin.
»Lezal na nim jak ulal”, odparl miodzieniec.
»T'o niech go zatrzyma. Jest bardzo biedny, a zim¢ mamy sroga”.

Tych, ktorzy tego nie rozumieja, zaskakuja pewne postawy, ktore
stwarzamy i przyjmujemy, ale ktorych nie da si¢ wyjasni¢ poza ramami
rzeczywistosci. Przykladem tego moze by¢ przypadek rabina ze
Zbaraza, ktory pewnego razu po powrocie do domu uswiadomit sobie,
ze jest Swiadkiem wlamania. Stal przez dluzsza chwile nieruchomo, po
czym zamruczal do zlodziei: »Nie chce bra¢ na siebie odpowiedzial-
nosci za ten grzech, wiec daje wam to wszystko w prezencie”.

W pewnym momencie zobaczyl, ze ztodzieje wynosza dzban z nie-
bezpieczng substancja, wicc podszedt do jednego z nich i powiedziat:
»Wezcie to, ale postgpujcie ostroznie z zawartoscia tego dzbana, bo
mozecie sobie zrobi¢ krzywde¢”.

Niektorzy ludzie moga postrzegac to zachowanie jako skrajnie pasywne,
cho¢ takim nie bylo. Rabin ze Zbaraza nie byt swictym, ktory pragnat
wziaC na siebie wszystkie ludzkie przewinienia i ktory w ten sposob
pozwolil wlamywaczom unikna¢ kary. Zdal sobie jednak sprawe z tego,
ze to, czego byl swiadkiem, jest nieodwracalne i ze juz przestat byc
wlascicielem swoich rzeczy. Dlatego w ostatniej chwili, zanim sy-
tuacja nie zmienila statusu na »kradziez”, przeksztalcit swoja wlasnosc
w »podarunek”.

Rabin ze Zbaraza poddaje si¢ przeptywowi. Nie wszystkie sytuacje wy-
magaja takich rozwigzan. Ale rozwijzanie tego typu wymaga akceptacji
niewiarygodnej paradoksalnosci Rynku, gdzie zte metody (kradziez)
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pomagaja czasami przywroci¢ rownowage w spoleczenstwie. Rabin
ze Zbaraza podejmuje stuszna pod wzgledem ekonomicznym decyzje,
gdy uswiadamia sobie, ze prawo wlasnosci do jego dobr ma nie on, ale
cedaka. To wlasnie widzi, a widzac to, staje si¢ czeScia pradu, keory
w rzeczywistosci okresla, co do kogo nalezy i na jak dtugo.

Jak zwyk! mawiac kabalista Mosze, jesli cos jest Twoje, nikt nie mo-
ze Ci tego zabrac. Ale gdy przestanie by¢ Twoje, niebezpiecznie jest
do tego Igna¢. Umiejetnos¢ cieszenia si¢ az do ostatniej chwili tym, co
si¢ posiada, charakteryzuje prawdziwego bohatera, mistrza epoki non-
konsumpcjonizmu, ktora pewnego dnia rozpocznie si¢ w naszym Swiecie.
Bycie blisko Boga, mistyczne zjednoczenie dweku’t (przylgniccie, wierne
trwanie przy Bogu), jest doswiadczeniem, w ktorym dorastamy do wie-
dzy, Ze »posiadanie” nie obejmuje doswiadczenia »bycia”. Wiasnos¢
nie jest niczym wigcej niz materialnym wyrazem naszego braku poczu-
cia bezpieczenstwa i reprezentuje najbardziej namacalng forme kontroli,
jaka mozemy sprawowa¢ nad istotami ludzkimi. Nawet nasze cialo zo-
staje zagarniete przez pragnienie kontroli. Wiedza, w jaki sposob w od-
powiednim momencie, czyli nie za wcze$nie i nie za pozno, pozwoli¢
rzeczom zniknad, jest sztuka tajemna.
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1. ZAREJESTRUJ SIE
2. PREZENTUJ KSIAZKI
3. ZBIERAJ PROWIZJE
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