Drogi Przedsi¢biorco.

Stajesz u progu kolejnej z miliona decy-
zji, jakich wymaga od ciebie na co dzied
prowadzenie wtasnej dziatalnosci gospo-
darczej. Skoro nosisz sie z zamiarem sie-
gniecia po ten poradnik, to albo walczysz
juz na konkurencyjnym rynku, albo wta-
Snie zamierzasz sie w wir tej walki rzucié,
zaktadajac wtasng firme. Gratuluje!

Jedli stale jestes w biegu i nie lubisz czy-
taé — doskonale trafites.

Ten poradnik powstat w wyniku mo-
jej pracy jako doradca warketingowy
dla matych przedsigbiorstw. Kazdy dziea
[ kazde spotkanie przynosi mi kolejne do-
Swiadczenie | niespodzianki — nie moge
sie nadziwié, jak wielki potencjat i wola
przetrwania tkwi we wtascicielach ma-
tych firm.

Wiem, ze nie masz ani czasu ani ochoty
na studiowanie kolejnych, teoretycznych
porad i wielkich stéw. Potrzebujesz kon-
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kretnych | sprawdzonych wmetod, przy-
ktadow i narzedzi, ktére mogq pomdc ci
wyroznié sie [ zaczgé naprawde zarabial!

Dlatego nie zamierzam zameczaé cie
dtugimi wywodami, a tym bardziej nud -
nawym wstepem. Poradnik, nad ktérym
wtashie sig zastanawiasz to czysta prak-
tyka | konkret. Jesli zechcesz poswigcié
kilka chwil | przejrzeé jego zawartosé,
anastepniewyprobowaéprzynajmniejczesé
z proponowanych w nim chwytéw, to
twoje szanse na przetrwanie | wygrang
walke z konkurencjg na pewno wzrosng!

Za;omszam!

Gabriela Antczak



