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1
NAUCZ SIE, JAK ZDOBYWAC BOGACTWO

Kiedy pragniesz czegos wystarczajaco mocno, bedzie sig wydawac,
Ze posiadtes wrecz nadludzkie Sity, zeby to osiggnac.
— NAPOLEON HILL

Jesli ktos$ z ograniczonymi zdolnosciami moze stac si¢ bogaty, to
dlaczego tak niewielu ludzi dorabia si¢ majatku? Stany Zjedno-
czone to najbogatszy kraj na Swiecie, w ktorym wielu ludzi zarabia
1 wydaje fortune w ciggu swojego zycia zawodowego, dlaczego
wiec wigkszos¢ z nich pod koniec zycia jest na garnuszku pomocy
spoltecznej lub rodziny albo utrzymuje si¢ jedynie ze skromnej
emerytury?

Gdyby osoba zarabiajaca 25 tysiecy dolardéw rocznie oszczedza-
ta 2,5 tysigca dolaréw rocznie, czyli zaledwie 10 procent swoich
dochoddw, a takze ostroznie je inwestowala, zeby uzyskac sredni
zwrot z inwestycji na poziomie 10 procent rocznie w ciggu calego
swojego zycia zawodowego — od 21. do 65. roku zycia (czyli przez
44 lata) — kwota ta wzrostaby do 1 794 762 dolaréw dzieki magii
procentu sktadanego.
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2 | Wzbogac sie po swojemu

Skoro mtody cztowiek z niepelnosprawnoscig intelektualna,
bez zadnego dodatkowego wsparcia, moze sta¢ si¢ bogaty (zob.
wstep do ksigzki), a osoba zarabiajaca 25 tysiecy dolaréw rocznie,
oszczedzajac 10 procent swojego dochodu, moze zosta¢ milione-
rem, to prawie kazdy moze stac sie bogaty, jesSli wystarczajaco
mocno tego chce.

Dlaczego ludzie nie stajg sie bogaci

Zaczalem zadawac sobie pytanie: ,Dlaczego ludzie nie stajg sie
bogaci?”. Dlaczego w kraju takim jak Stany Zjednoczone, z moz-
liwosciami, jakie majg Amerykanie, tak niewielu ludzi przechodzi
na emeryturg, bedac niezaleznymi finansowo? I w koncu znala-
ztem odpowiedz. Oto pie¢ powodoéw, dla ktorych ludzie nie stajg
si¢ bogaci.

Kto, ja?

Po pierwsze, na samej gorze listy znajduje si¢ to, ze nigdy nie
praychodzi im to do glowy. Przecietny czlowiek dorasta w rodzinie,
w ktorej nigdy nie spotyka ani nie poznaje nikogo zamoznego.
Chodzi do szkoly i spotyka si¢ z ludzmi, ktoérzy nie sq zamozni.
Pracuje z ludZmi, ktorzy nie sg zamozni. Ma grupe odniesienia lub
krag spoleczny poza praca, tworzone przez ludzi niezamoznych.
Nie ma wzorcow do nasladowania wsrod bogatych osob. Jesli tak
przebiega cala Twoja miodosé, az do osiggniecia przez Ciebie wie-
ku 20 lat, mozesz dorosngc i stac sie pelnoprawnym obywatelem,
anigdy nie przyjdzie Ci do glowy, ze mozesz zdoby¢ majatek — tak
samo jak kazdy inny czlowiek.

To dlatego ludzie, ktorzy dorastajg w zamoznych domach, z ma-
jetnymi rodzicami, majg znacznie wigksze szanse na stanie si¢
bogatymi w dorostym zyciu niz osoby dorastajace w niezamoznych
rodzinach. Dazenie do osiggniecia bogactwa jest czescig Swiato-
pogladu dzieci zamoznych rodzicow.
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Dlatego pierwszym powodem, dla ktorego ludzie nie stajg si¢
bogaci, jest to, ze nigdy nie przychodzi im do glowy, iz jest to w ich
przypadku mozliwe. A jesli nigdy nie przyjdzie im to do gltowy,
nigdy nie podejmg zadnych krokéw prowadzacych do urzeczy-
wistnienia tego pomystu.

Ldecyduj sig!

Innym powodem, dla ktorego ludzie nie staja si¢ bogaci, jest to, ze
nigdy sie na to nie decydujg. Nawet jesli ktosS przeczyta ksigzke, wez-
mie udzial w seminarium lub spotka si¢ z ludzmi, ktorzy odniesli
sukces finansowy, nic si¢ nie zmieni, dopoki nie podejmie decyzji
o0 zrobieniu czego$ innego. Nawet jesli kto$ dojdzie do wniosku, ze
mogtby stac sie bogaty, gdyby tylko robif pewne rzeczy w okreslony
sposob, jesli nie zdecyduje si¢ zrobic pierwszego kroku, pozostanie
taki, jaki jest, czyli niezamozny. fesli nadal bedziesz robic to, co zawsze
robisz, nadal bedziesz dostawac to, co sawsze dostajess.

Gtéwnym powodem stabych wynikow i niepowodzen jest to, ze
zdecydowana wigkszos$¢ ludzi nie decyduje si¢ odnies¢ sukcesu.
Nigdy ostatecznie nie podejmujg decyzji ani nie zobowigzujg si¢
do tego, ze bedg bogaci. Chcg, zamierzaja, maja nadzieje i planujg
pewnego dnia to urzeczywistni¢. Pragng tego, wierza w to 1 modla
si¢ o to, zeby zarobi¢ duzo pieniedzy, ale nigdy nie podejmuja
decyzji, ze to zrobig! A ta decyzja jest niezbednym pierwszym
krokiem do uzyskania niezalezno$ci finansowe;j.

Moze jutro

Prokrastynacja moze uniemozliwi¢ stanie si¢ bogatym. Ludzie
zawsze majq dobry powdd, zeby nie zacza¢ robié tego, co wiedza,
ze powinni zrobi¢, aby osiggna¢ niezaleznos$¢ finansows. Zawsze
jest to niewlasciwy miesigc, pora roku lub rok. Warunki biznesowe
w ich branzy nie s3 dobre lub moga by¢ za dobre. Rynek nie jest
odpowiedni. By¢ moze bedg musieli podjac ryzyko lub zrezygno-
wac z bezpieczenstwa. Moze w przysztym roku.
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4 | Wzbogac sie po swojemu

Wydaje sie¢, ze zawsze znajdzie si¢ powod do zwlekania. W re-
zultacie odktadajg to na p6zniej, miesigc po miesigcu, rok po roku,
azjest juz za poézno. Nawet jesli jakas osoba doszta do wniosku, ze
moze stac si¢ bogata, 1 podjeta decyzje o zmianie, prokrastynacja
spowoduje odsuniecie wszystkich planéw w blizej nieokreslong
przysztos¢. Prokrastynacja to glodziej czasu 1 2ycia.

Laptacenie ceny

To, co ekonomisci nazywaja niezdolnosciq do opognienia gratyfikacyi,
jest kolejnym powodem, dla ktorego ludzie przechodza na emeryture
biedni. Zdecydowana wiekszo$¢ ludzi czuje nieodparty przymus wy-
dania kazdego zarobionego dolara, a takze pieniedzy pochodzacych
z pozyczek lub kredytow. Jesli nie potrafisz poczekac na gratyfika-
cje 1 brakuje Ci dyscypliny, zeby powstrzymac si¢ od wydawania
wszystkiego, co zarobisz, nie zdobedziesz bogactwa. Jesli nie mozesz
uczyni¢ z oszczedzania nawyku praktykowanego przez cale zycie,
osiggniecie niezaleznosci finansowej bedzie niemozliwe. Jak powie-
dziat W. Clement Stone, zatozyciel Combined Insurance Company of
Americaijeden z najbogatszych ludzi na swiecie: ,,Jesli nie potrafisz
oszczedzaé pieniedzy, nie masz w sobie zalgzkow wielkosci”.

Dlugoterminowa perspektywa

Ostatni powdd, dla ktorego ludzie przechodzg na emeryture i zyja
w biedzie, jest by¢ moze rownie wazny, jesli nie wazniejszy niz
wszystkie pozostale. Jest to brak perspektywy czasowej. W badaniu
przeprowadzonym w latach 50. ubiegtego wieku i opublikowanym
w 1964 roku pod tytutem The Unheavenly City dr Edward Banfield
z Uniwersytetu Harvarda badal przyczyny wzrostu mobilnosci
spolteczno-ekonomicznej w Stanach Zjednoczonych. Chcial wie-
dzie¢, w jaki sposob mozna przewidzieé, czy dana osoba lub ro-
dzina awansuje o jedng lub wiecej grup spoteczno-ekonomicznych
1 bedzie bogatsza w nastepnym pokoleniu niz w obecnym.
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Banfield przeanalizowal i porownat swoje odkrycia z najczest-
szymi wyjasnieniami sukcesu gospodarczego w Stanach Zjedno-
czonych iinnych krajach. Czy chodzi o wyksztaicenie? Nie. Wiele
0s0b z dobrym wyksztatceniem przemiescito si¢ ekonomicznie
w dot. Czy chodzi o inteligencje? Nie. Wielu bardzo inteligentnych
ludzi byto biednych i nie bylo w stanie zarobi¢ na zycie. Czy chodzi
o urodzenie si¢ w odpowiedniej rodzinie? Nie. Wiele osob uro-
dzonych w zamoznych rodzinach radzilo sobie stabo w dorostym
zyciu, podczas gdy wiele 0sob z niskim wyksztaiceniem odnosito
sukcesy. Czy chodzi o znajdowanie si¢ we wlasciwej czesci kraju?
Czy chodzi o prace w odpowiedniej branzy? Czy chodzi o szczes-
cie? Jakie czynniki sg najlepszymi predyktorami tego, ze dana
osoba awansuje ekonomicznie?

Projektowanie przysztosci

Wszystkie badania Banfielda doprowadzity go do wskazania jed-
nego czynnika, ktory okazat si¢ bardziej doktadny niz jakikolwiek
inny w przewidywaniu szansy odniesienia sukcesu ekonomicznego
w Stanach Zjednoczonych — a mianowicie perspektywy czasowey,
zdefiniowanej jako ilo$¢ czasu, ktérg poswiecasz na planowanie
swojego codziennego dziatania i na podejmowanie waznych zycio-
wych decyzji. Perspektywa czasowa odnosi sie do tego, jak daleko
wybiegasz w przysziosc, kiedy decydujesz o tym, co zamierzasz
teraz zrobi¢ lub czego teraz nie zrobisz.

Przyktadem dzialania w diugoterminowej perspektywie czaso-
wej jest powszechny zwyczaj rodzin z wyzszych sfer w Anglii, zeby
gdy tylko urodza si¢ dzieci, zapisac je na uniwersytety w Oxfordzie
lub Cambridge, nawet jesli mlodzi ludzie nie bedg tam uczesz-
czac¢ przez kolejnych 18 lub 19 lat. To diugoterminowe myslenie
sprawia, ze rodzice otwierajg konta oszczednosciowe dla swoich
matych dzieci, zeby zapewni¢ im mozliwos¢ studiowania na dobrej
uczelni po ukonczeniu szkoty Sredniej.
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6 | Wzbogac sie po swojemu

Oszczedzanie 1 planowanie przyszlosci to dlugoterminowa per-
spektywa w dziataniu. Mtodzi rodzice, ktorzy zaczynaja odkladac
50 dolaréw miesi¢cznie na fundusz edukacyjny, zeby ich nowo na-
rodzone dziecko mogto pdjs¢ do wybranej szkoty wyzszej, patrzg na
zycie w dlugoterminowej perspektywie. Sg sktonni do poswigcen,
zeby uzyskac lepsze wyniki i osiagnac¢ cele w dtuzszej perspek-
tywie. Ludzie biorgcy pod uwage diugoterminowa perspektywe
czasowg prawie zawsze awansuja ekonomicznie.

Laptac ceng 7 gory

Osoba, ktora konczy szkole Srednia, idzie na uniwersytet medycz-
ny, zdobywa tytul doktora nauk medycznych, wytrzymuje staz
i rezydenture, a nastepnie po wielu latach nauki zostaje lekarzem
specjalista, kieruje si¢ wiasnie taka diugookresowg perspektyws
czasowq. Przez lata wyrzeczen 1 opdzniania gratyfikacji zdobywa
prestiz, status i osigga wysoki standard zycia. Te lata pracy 1 nauki
to inwestycja w jej kariere. Dzieki uwzglednianiu wieloletnie;j
perspektywy zapewni roéwniez wyzszy standard zycia swoim dzie-
ciom, a takze lepsza edukacj¢ i w konsekwencji wiecej mozliwosci.
Jej dzieci z duzym prawdopodobienstwem zawrg dobre zwigzki
malzenskie, bedg miaty wyzsze aspiracje spoleczne i ekonomiczne
oraz bedg wiodly lepsze zycie.

Perspektywa czasowa lekarza, inwestujacego na poczatku swo-
jej kariery co najmniej 10 lat w edukacje, moze obejmowac okres
zycia jednego lub dwodch pokolen, od 50 do 70 lat. Intuicyjnie
wyczuwamy, ze lekarz — ktos, kto poswiecit tyle lat na nauke
swojego rzemiosta, aby moc zajac sie nami i naszymi rodzinami,
gdy jest najbardziej potrzebny — jest osobg, ktéra zastuzyta na
nasz szacunek i powazanie. To docenianie umiejetnosci myslenia
w diuzszej perspektywie czasowej moze by¢ powodem, dla ktérego
lekarz rodzinny jest zwykle na szczycie, gdy opracowywane s3
ankiety dotyczace najbardziej szanowanych osob w amerykanskim
spoleczenstwie.
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Postawa jest najwainiejsza

Operowanie okreslong perspektywg czasowg jest istotnym wyznacz-
nikiem przynaleznosci do danej klasy spotecznej. Zamozna rodzina
i dobre wyksztatcenie pomoga, ale ostatecznie Twoj status i prestiz
beda zalezaly od tego, jak bardzo wybiegasz mysSlami w przysztos¢
i czy planujesz swoje codzienne zadania zawodowe i osobiste.

Jesli para imigrantéw przyjezdza do Stanow Zjednoczonych
bez niczego 1 podejmuje prace fizyczna, posSwiecajgc sie, zeby ich
dzieci mogty p6js¢ do szkoty i na uniwersytet, to bez wzgledu na
to, jak dobrze lub stabo radzi sobie w terazniejszosci, praktycznie
gwarantuje sobie i swojemu potomstwu awans spoleczny.

Przeciwienstwem dlugoterminowej perspektywy czasowej jest
brak perspektywy czasowej. Przecietny profesjonalista planuje
w perspektywie 10, 15 lub 20 lat, by¢ moze diuzszej. Przecietny
pracownik dziata w perspektywie okolo dwoch okresow rozlicze-
niowych. Samotny narkoman Iub alkoholik, znajdujacy si¢ na
samym dole drabiny spotecznej, podejmuje natomiast decyzje
w perspektywie paru godzin, a nawet minut. W ogole nie mysli
o przysztosci, tylko o kolejnej dziaice lub nastepnym drinku. Po-
zycja kazdej osoby i kierunek, jaki nada swojemu zyciu, we wszyst-
kich warstwach spoteczenstwa, zalezg od tego, jaka perspektywe
Czasowg przyjmuje.

Mys! o przysztosci

Sam akt wydtuzania perspektywy czasowej, wybiegania myslami
daleko w przysztos$¢, zmienia nastawienie 1 osobowos¢. Rozpo-
cznij swoj proces bogacenia si¢, myslac o kolejnych 10 lub nawet
20 latach. Dzi¢ki temu bedziesz w stanie wyznaczaé wigksze, dtu-
goterminowe cele 1 tworzy¢ dlugoterminowe plany ich osiggania.
Twoje decyzje beda bardziej przemyslane, a Ty wyczulisz si¢ na
diugoterminowe konsekwencje tego, w jaki sposob inwestujesz
swoj czas lub pienigdze. Rozwijasz wiekszg cierpliwos¢ 1 wytrwa-
tos¢. Tak naprawde stajesz si¢ lepsza i bardziej pozytywng osoba.
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Od dzis zacznij ¢wiczy¢ wydluzanie perspektywy czasowej.
Zacznij dostrzegad, ze wszystko, co robisz dzisiaj, jest czescig
dtugiego procesu, ktory ma Ci¢ doprowadzi¢ do uzyskania nie-
zaleznoSci finansowej, jesli nie bogactwa. Jest to sposdb myslenia
ludzi, ktorzy przez cale zycie nieustannie png si¢ w gore.

Laangaiuj sig w robienie kariery
Wielu osobom rozpoczynajgcym kariere zawodowg nigdy nie
przychodzi do gltowy, ze mogg wykonywac te samg prace przez
20 lub 25 lat. Nie mysla o tym, ze powinni zainwestowac choc
troche czasu, pieniedzy 1 energii, zeby nauczy¢ si¢ bardzo dobrze
wykonywac swoja prace.

Trzeba sie przygotowac na to, zeby absolutnie poswiecic si¢
doskonaleniu w tym, co si¢ robi. Pozwoli Ci to osiggna¢ najwyzsze
mozliwe zarobki w tej dziedzinie. Nawet jesli dotarcie na szczyt
wymaga wielu lat ciezkiej pracy, uda Ci sie to, jesli wykazesz sie
wytrwaloscia i spojrzysz na rzeczy z dtugoterminowej perspektywy.
Zdasz sobie sprawe, ze czas 1 tak minie. Istotne jest to, ile bedziesz
zarabiac za piec lat.

Pig¢ sposobdw na pozostanie hiednym

Jest pie¢ powodoéw, dla ktorych ludzie przechodzg na emeryture
1wcigz sg biedni. Po pierwsze, nigdy nie przychodzi im do gtowy,
ze oni rowniez mogg stac si¢ bogaci. Po drugie, jesli przyjdzie im
to do gtowy, nigdy nie decydujq si¢ na to, zeby staé si¢ bogatymi.
Po trzecie, jesli zdecydujg si¢ zrobic cos, zeby poprawic¢ swojg
sytuacje finansows, to zwykle swlekajq z podjeciem dziatan przez
lata, a czasem nawet przez cale zycie. Po czwarte, nie potrafig
zdyscyplinowac si¢ do opogniania gratyfikacyi 1 wydaja wszystko, co
zarobig (albo nawet wiecej). Po piate, dziatajq w krdtkoterminowej
perspektywie czasowej. My$la 1 dzialajg z dnia na dzien i z miesigca
na miesiac, zamiast planowac na 10 i 20 lat do przodu.
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Pigc sposobdw, by stac sie bogatym

Naprawde powaznie myslisz o wzbogaceniu si¢? Istnieje pie¢ pod-
stawowych sposoboéw zdobycia fortuny.

Lostan przedsighiorca

Sposobem numer jeden na osiggnigcie bogactwa — niezmiennie
najlepszym, co znajduje potwierdzenie w catej historii Stanow
Zjednoczonych — jest bycie przedsigbiorcq, czyli zalozenie 1 roz-
wijanie biznesu odnoszgcego sukcesy. Mozna prowadzi¢ kazdy
rodzaj dziatalnos$ci — od rolnictwa i transportu samochodowego
az po nieruchomosci 1 branze informatycznag.

W ciggu ostatnich 200 lat w Stanach Zjednoczonych 74 procent
milioneréw, ktérzy samodzielnie dorobili si¢ majatku, zdobyto
bogactwo dzigki wiasnym firmom. Zaczynali oni od pomysiu na
produkt Iub ustuge, przeksztatcali go w biznes, tworzac cos od
podstaw, 1 w efekcie stawali si¢ bogaci. Henry Ford, Andrew Car-
negie, John Jacob Astor, Cornelius Vanderbilt, Ross Perot, Sam
Walton, Bill Gates, Michael Dell i Larry Ellison — to ludzie,
ktorzy zaczynali, majac niewiele lub nic, 1 zbudowali wiasne,
odnoszace sukcesy firmy. Sg miliony takich osob.

Pnij sig w gdre po szczeblach kariery

Innym sposobem na wzbogacenie si¢ jest bycie dobrze optacanym
prezesem odnoszacej sukcesy firmy lub pracownikiem firmy, ktora
przyznaje opcje na akcje, ktore stajg si¢ wartosciowe. W Stanach
Zjednoczonych 10 procent milioneréw, ktérzy sami dorobili si¢
fortuny, zdobyto jg, dotaczajac do wielkich korporacji lub firm,
ktore z czasem stawaly si¢ duze, i pracujgc dla tych przedsie-
biorstw przez wiele lat. Zwykle osoby te ci¢zko harowaly, awanso-
waly 1 otrzymywaly dobre wynagrodzenie, opcje na akcje, premie
1 udzialy w zyskach, a w wyniku gromadzenia tych pieniedzy
stawaly si¢ milionerami i multimilionerami.
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Paul Allen zalozyt Microsoft z Billem Gatesem, dal sie wykupic,
gdy zachorowal, przejal znaczng czes$¢ swoich udzialéw w firmie
w akcjach, a ostatecznie zostal multimiliarderem. Okolice Seattle
styng z wielu ,milioneréw z Microsoftu”, ludzi, ktorzy pracowali
dla Microsoftu w latach 70. i 80., czasami jako sekretarki albo
programisci, otrzymali opcje na akcje i stali si¢ bogaci, gdy z nich
skorzystali. Wielu dyrektorow wyzszego szczebla otrzymuje w cig-
gu roku premie 1 udzialy w zyskach wynoszace wiele milionow.
Praca dla duzej firmy, ktora si¢ rozwija, dobrze ptaci i dzieli si¢
zyskami, jest jednym z gtownych Zrodel bogactwa.

Wielu dyrektoréw zarzadzajacych pozostato w swoich korpora-
cjach przez wiele lat. Awansowali na wyzsze stanowiska, byli bardzo
dobrze optacani, otrzymywali opcje na akcje, udziaty w zyskach
1 premie. W wyniku kumulowania pieniedzy stali si¢ milionerami.
Nie tak dawno temu Lee Iacocca, prezes Chrysler Corporation,
otrzymal roczne wynagrodzenie w wysokosci 26,7 miliona dolardw.
Michael Eisner z Disneya zarobit 150 milionéw dolaréw premii.
Nie jest trudno zosta¢ milionerem, jesli zarabia si¢ takie pienigdze
W ciggu roku.

Lostan profesjonalista

Wazng grupa wsrod milioneréw, ktorzy sie samodzielnie dorobi-
li, sg profesjonalisci — lekarze, dentysci, prawnicy, architekei,
inzynierowie oraz inne bardzo dobrze wyksztatcone osoby, ktore
mogg pobierac¢ wysokie oplaty za swoje ustugi. Ci ludzie zdoby-
wajg tytuly zawodowe i stopnie naukowe, poswiecajg sie, zeby staé
si¢ ekspertami w tym, co robig, s najlepsi w swoich zawodach,
osiggajg wysokie dochody i gromadzg zarobione pienigdze. Do tej
kategorii nalezy 10 procent milioneréw w Stanach Zjednoczonych.

Lacznij sprzedawac
Kolejng istotng grupe milionerdw, ktorzy sami sie dorobili, sta-
nowig sprzedawcy oraz konsultanci ds. sprzedazy. W Stanach
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Zjednoczonych to pie¢ procent milioneréw. Sg to osoby, ktore
sg ekspertami 1 najlepszymi sprzedawcami w swoich branzach.
Nigdy nie zatozyli wtasnych firm. Niewielu z nich poszio na stu-
dia lub zdobyto tytulty zawodowe. Zamiast tego stali si¢ bardzo
dobrzy w sprzedazy produktu lub ustugi i otrzymywali za to dobre
wynagrodzenie. Ponadto dobrze zarzadzali swoimi pieni¢dzmi,
inteligentnie je inwestowali. Kwoty rosly i zostawali milionerami
lub nawet miliarderami.

Do jednej z tych 4 kategorii osob nalezy 99 procent amerykan-
skich milionerow:

1. wiasciciele firm: 74 procent,
2. osoby na stanowiskach kierowniczych
wWyzszego szczebla: 10 procent,
3. lekarze, prawnicy oraz inni specjalisci: 10 procent,
4. sprzedawcy i konsultanci ds. sprzedazy: S procent.
Wszyscy inni

Pozostaly jeden procent milionerdw, ktorzy sami si¢ dorobili, obej-
muje wszystkich ludzi, ktorzy zarobili na gietdzie, dzigki swoim
wynalazkom, pracy w show-biznesie, pisaniu ksigzek i kompono-
waniu piosenek, wygrali na loterii lub majg pieniadze z jeszcze
innych Zrodet. Poniewaz ta grupa zyskuje tak duzy rozgtos, wiele
0sOb mysli niestety, ze to wiasnie oni sg typowymi ludzmi, ktorzy
sie bogacg. W rzeczywistosci sg to dos¢ rzadkie przypadki.

W tej ksigzce skoncentrujemy si¢ na tym, jak stac sie magnesem
na pieniqdze 1jak osiggnac niezaleznos¢ finansowg poprzez zaloze-
nie wlasnej firmy, inteligentne inwestowanie, wejScie na Sciezke
kariery w obecnej pracy, dostanie si¢ na szczyt w swojej dziedzinie
lub w wyniku potaczenia tych metod. Nauczysz sie, jak dostrzegac
okazje 1jak zacza¢ dziatac. Dowiesz sig, jak zdoby¢ potrzebne pie-
nigdze, jak maksymalnie wykorzystac swoje talenty i umiej¢tnosci
oraz jak zdoby¢ wiedze, ktorej potrzebujesz, aby odnies¢ sukces
finansowy w dowolnej wybranej przez siebie dziedzinie.
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Definicja bogactwa

Zacznijmy od najlepszej definicji bogactwa. Bogactwo to przeplywy
pienigzne 2 innych grodel. Mozesz zarabia¢ duzo pienigdzy, ale jestes
bogaty tylko wtedy, gdy twoje pieniadze pracuja dla Ciebie. Zeby
stac si¢ bogatym czlowiekiem, musisz zdobywac pieniadze, a na-
stepnie zarabia¢ dzieki nim jeszcze wiecej. Mechanizm budowania
bogactwa jest prosty. Chodzi o wartos¢ dodang. Ludzie sukcesu to
ci, ktorzy znajduja sposoby na uzyskanie wartosci dodanej, czyli
zwickszenie wartosci produktu lub ustugi.

Oto przyktad wypracowania wartosci dodanej: Domino’s Pizza.
Firma wniosta warto$¢ dodang do ustugi dostarczania pizzy
poprzez oferowanie szybkiej dostawy 1 w rezultacie osiagneta
wielomilionowy sukces. Dostarczenie czego$ szybciej zwicksza
postrzegang wartos¢ produktu i obniza wrazliwo$¢ na cene.

Mozesz dodac wartos¢, kupujac co$ w jednym miejscu po jedne;j
cenie i sprzedajac to w innym miejscu po wyzszej cenie. Na przy-
ktad zakup produktu lub ustugi wytworzonych w Hongkongu, na
Tajwanie, w Japonii lub Niemczech, importowanie ich i sprzeda-
wanie po wyzszej cenie w Stanach Zjednoczonych jest sposobem na
wytworzenie wartosci dodanej. Caly import i dystrybucja opieraja
sie na tej zasadzie.

Ustugi mogg stanowi¢ warto$¢ dodang. Mozesz swiadczy¢
ustugi, ktore poprawiajg jakos$¢ zycia lub pracy innej osoby lub
umozliwiajg jej szybsze, latwiejsze, tansze lub wygodniejsze
osiggniecie celu. To kolejny sposob na wytworzenie wartosci
dodanej. Dentysta, ktory niweluje przyczyne bolu, wytwarza
warto$¢ dodang. Ksiegowy, ktory oszczedza dla klienta pienig-
dze na podatkach, tworzy wartos¢ dodang. Sprzedawca, ktory
przedstawia klientowi nowy produkt lub nowa usiuge, kreuje
warto$¢ dodang. Wickszos¢ fortun w Stanach Zjednoczonych
zbudowano na sprzedazy ustug.
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Inajdi potrzebe i ja spetnij

Kazdy sukces finansowy, a zwlaszcza biznesowy, opiera si¢ na starej
zasadzie: gnajdz potrzebe i jg spetnij. Zgodnie z subiektywng teorig
wartoSci warto$¢ czemus nadaje oko patrzacego. CoS jest warte
tylko tyle, ile kto$ inny za to zaptaci. Ludzie decydujg, jaka ceng
zaplacg, opierajac si¢ na tym, jak bardzo potrzebuja produktu lub
ustugi oraz jakie sg inne dostepne mozliwosci.

Udany biznes wymaga polgczenia sSrodkéw produkeji — ziemi,
pracy, kapitatu, surowcow 1 zarzadzania — oraz stworzenia pro-
duktu lub ustugi, za ktore klient zaplaci cen¢ wyzszg, niz wynosi
calkowity koszt ich wytworzenia. W ten sposob przedsiebiorca
sprawia, ze warto$¢ sumy sktadnikow, ktére sg potrzebne do wy-
tworzenia produktu lub ustugi, jest wieksza niz ich koszt. Rdznica
miedzy kosztami produkcji i dostawy a ceng, jaka jest skionny
zaplaci¢ klient, nazywana jest zyskiem lub wartoscig dodanag.

To wtasnie z zysku powstajg fortuny. Za kazdym razem, gdy
dostrzegasz sposobnosc, zeby da¢ ludziom to, czego chcg, po cenie
wyzszej niz koszt wytworzenia tej rzeczy, to widzisz okazje do
osiggniecia zysku. Jesli potrafisz opracowac sposob na osigganie
zyskow, mozesz zbudowac biznes i zacza¢ zmierza¢ w kierunku
sukcesu finansowego. Prawie kazdy dochodowy biznes lub zawod
moga da¢ Ci niezaleznos¢ finansowa, jesli bedziesz inteligentnie
zarzadzac.

Wielkie fortuny hiorg sie z drobnych pomystiw

Zaskakujace jest to, ze firmy nalezace do milioneréw, ktorzy za-
wdzieczajg wszystko tylko sobie, sg z reguly dos¢ zwyczajne. Lu-
dzie majetni dorabiajg si¢ na budownictwie 1 zwigzanych z nim
branzach, takich jak wykonczenie wnetrz czy dekarstwo. Bogaca
sie, prowadzgc pralnie chemiczne 1 kawiarnie. Niektorzy z nich
to kierowcy ciezarowek 1 licytatorzy, rolnicy i operatorzy dzwigow,
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tworcy oprogramowania komputerowego i producenci obrabiarek.
Praktycznie kazda dziedzina, w ktdrej istnieje mozliwos¢ doskonale-
nia sie i osiggania zyskow, moze stuzy¢ jako trampolina do bogactwa.
Kluczem do sukcesu jest wykonywanie pracy lepiej i wydajniej niz
inni, a nastepnie gromadzenie zyskow i nadwyzek gotowki.

Ludzie czgsto pytaja mnie, jaka dziedzing powinni wybrac, jesli
chca zarabia¢ duzo pieniedzy. Odpowiedz na to pytanie nieustan-
nie si¢ zmienia, tak jak ciggle zmieniajg si¢ potrzeby, wymagania
1 pragnienia konsumentéw. Podczas boomu technologicznego
w latach 90., kiedy doszto do eksplozji firm internetowych, przy-
bywato 10 tysiecy milioneréw tygodniowo! Kiedy te firmy, nape-
dzane opcjami na akcje, upadtly, wiekszos¢ tego nowego bogactwa
przepadia, a nowe fortuny zaczety by¢ budowane na dynamicznie
rozwijajacych sie rynkach nieruchomosci w catym kraju. Nikt nie
wie na pewno, w jakich branzach pojawig si¢ mozliwosci szybkie-
go wzrostu. Bedzie sie to zmienia¢ w odpowiedzi na zmieniajgce
si¢ potrzeby klientoéw, a dla ambitnych, przedsiebiorczych ludzi
bedzie to stwarza¢ nowe mozliwosci.

Wystarczy jeden pomyst

Tom Fatjo, ktory zatozyt Browning Ferris Industries, to znany
przyktad osoby sukcesu. Zaczynat jako ksiegowy. Poniewaz nikt
inny nie chciatl zaja¢ sie wywozem $mieci z jego posesji 1 okolicz-
nych domoéw, kupil ciezarowke 1 zaczal sam to robi¢ po pracy.
Wkrotce z innych nieobstugiwanych dzielnic i gmin zwrdécono si¢
do niego z pytaniem, czy mogiby roéwniez stamtad wywozi¢ Smieci.

Stat si¢ bogaty dzieki wprowadzeniu standaryzacji w branzy
przewozu $mieci na poziomie lokalnym, a nastepnie ogdlnokrajo-
wym, czego nikt wezedniej nie zrobit. Dzi¢ki wykorzystaniu efektu
skali 1 zwigkszeniu wydajnosci sprawil, ze wywoz smieci staf sie
niezwykle dochodowym biznesem, 1 w ten sposob zostal jednym
z najbogatszych przedsiebiorcow w Stanach Zjednoczonych.
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Pulkownik Harland Sanders zaczat przygode z biznesem w wie-
ku 65 lat. Stat si¢ bogaty, sprzedajac przepis na smazonego kur-
czaka. Debbie Fields, matka (wtedy) czworki (zas obecnie pigtki)
dzieci, zaczela od malego sklepu i stala sie bogata, sprzedajac
ciasteczka. Podobng droge do bogactwa przeszedi Wally Amos
ze swoimi ciasteczkami Famous Amos. W kazdym przypadku
przedsiebiorca wykorzystal istniejaca potrzebe lub pragnienie
1 wymyslit sposob na zaoferowanie produktu lub ustugi o wysokiej
jakosci oraz wykazat si¢ wydajnym dziataniem, co umozliwilo
firmie generowanie wysokich zyskow.

Maksymalnie wykorzystaj swdj potencjat i swoje zasoby

Nasuwa si¢ zatem pytanie: co takiego robig lub majg bogaci
ludzie, co pozwala im osiggnac o wiele wiecej od wiekszosci
spoleczenstwa? Jestem zdania, ze ludzie stajg si¢ bogaci w wy-
niku rozwijania tego, co nazywam osobistq przewagq. Jest ona
niezbedna do osiggniecia sukcesu i maksymalizacji wynikow
finansowych. Pozwala osiggna¢ znacznie wiecej, niz mozna
uzyskaé, podejmujgc przecietny wysitek fizyczny i umystowy,
jak robi wiekszos¢ ludzi. Osobista przewaga jest kluczem do
wzbogacenia si¢.

Oto 10 sposobdéw osiggania osobistej przewagi, ktérg mozna
rozwina¢ i wykorzysta¢ do uzyskania niezaleznosci finansowe;j.

Wiedza specjalistyczna

Pierwszym rodzajem przewagi jest wiedza. Wiedza specjalistyczna
daje Ci przewage, poniewaz zwieksza wartoS¢ wnoszonego przez
Ciebie wkiadu. Lekarze, prawnicy, ksiggowi, doswiadczeni sprze-
dawcy — wszyscy majq praktyczng wiedze, ktora jest wartoSciowa
dla innych. Umozliwia im ona szybsze uzyskiwanie lepszych wy-
nikow. W rezultacie ludzie wolg korzystac z ich ustug i sg sktonni
ptaci¢ im wigce;j.
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Istnieja trzy sposoby na zdobycie osobistej przewagi dzieki
wiedzy: zostan ekspertem, specjalizuj sie w istotnych dzialaniach
1 dobrze poznaj swoj produkt.

Lostan ekspertem

Zostan ekspertem w wybranej dziedzinie. Juz dzi§ podejmij de-
cyzje o dotaczeniu do 10 procent najlepszych. Wyznacz sobie cel,
opracuj plan i pracuj nad tym, zeby kazdego dnia si¢ doskonalic.
Czytaj najlepsze ksigzki w swojej dziedzinie i bierz udziat w kaz-
dym kursie i seminarium, ktére moga Ci w tym poméc — nawet
jesli musisz podrozowac, zeby wzig¢ w nich udziat. Stuchaj podca-
stow w samochodzie. Potraktuj siebie jako niekonczacy si¢ projekt.

Specjalizuj sig w istotnych dziataniach

Specjalizuj sie w tych obszarach, ktore maja najwicksze znaczenie
1 najwickszg wartos$¢ dla Twojej firmy lub klientow. Stosuj zasade
80/20, zgodnie z ktérg 80 procent wynikow jest rezultatem 20 pro-
cent dzialan. Skoncentruj sie na 20 procentach dziatan w swojej
pracy, ktore majg najwigksza wartos¢ dla Ciebie i innych ludzi.
Zdobywaj wiedze specjalistyczng w dziedzinach, na ktorych naj-
bardziej zalezy klientom.

Poznaj dobrze swdj produkt

Doktadnie poznaj produkt lub ustuge, ktore oferujesz. D3z do tego,
zeby uznawano Cie¢ za eksperta w danej dziedzinie. Pamictaj, ze
osoba posiadajaca wiedze ekspercka moze wniesS¢ znacznie wiekszy
wkiad niz osoba, ktorej wiedza jest przecigtna. W rezultacie eksperci
otrzymuja znacznie wyzsze wynagrodzenie za swojg prace.

Opanuj swoje rzemiosto

Umiejetnosci zapewniajg przewage. Im sie jest lepszym w swojej
pracy, tym wieksze wynagrodzenie sie otrzymuje. Sprzedawcy
nalezacy do grupy 20 procent najlepszych zarabiajg nawet 15 razy
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wiecej, niz wynosi $rednia zarobkow 80 procent najgorzej za-
rabiajgcych. Najlepsi lekarze, mechanicy, prawnicy, specjalisci
techniczni i liderzy w kazdej dziedzinie zarabiajg znacznie wigcej
niz przeci¢tny pracownik.

Zeby rozwijac przewage dzieki umiejetnosciom, musisz: osiag-
ng¢ doskonatosé, ciagle sie uczy¢ 1 wyprzedzac oczekiwania.

Osiagnij doskonatosé

Po pierwsze, podejmij decyzje, ze zostaniesz mistrzem w tym, co
robisz, 1 zaplacisz za to kazda cene. Przygotuj si¢ na koniecznos¢
ogromnych poswiecen. Podejmij tytaniczny wysitek, zeby osiggnac
doskonatos¢ w swojej dziedzinie. Nawet jesli opanowanie danego
rzemiosta zajmie Ci kilka lat — czas 1 tak minie.

Nigdy nie przestawaj sig uczyc

Poswiec si¢ ciggtemu doskonaleniu osobistemu i zawodowemu.
Nigdy nie pozwol sobie na zadowolenie lub samozadowolenie
z obecnego poziomu umiejetnosci. Jak powiedziat kiedys Pat Riley,
trener koszykowki: ,,Jesli nie stajesz si¢ lepszy, stajesz si¢ gorszy!”.
Trwa wyscig, a Ty bierzesz w nim udzial. Postanow, ze wygrasz
dzieki szybszemu uczeniu si¢ 1 szybszemu stosowaniu zdobytej
wiedzy niz konkurencja.

Wyprzedzaj oczekiwania

Zawsze staraj sie wyprzedzac oczekiwania swoich klientow, przelozo-
nych iludzi, ktorych obstugujesz. Wyrob w sobie nawyk, zeby zawsze
robi¢ wiecej niz to, za co Ci placa, a takze zeby robic to lepie;j. Jesli si¢
do tego zobowigzesz, zawsze bedziesz otrzymywac wigcej niz obecnie.

Pienigdze to wiadza

Trzecim rodzajem przewagi, ktory mozna zdoby¢, sq pienigdze.
Sa poteznym zrodlem przewagi i zwykle wigza sie z rozwijaniem
wiedzy 1 umiejetnosci w danej dziedzinie.
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Mowi sie, ze do zarabiania pieniedzy potrzebne sg pienigdze.
Jest tak dlatego, ze zdolnos$¢ do oszczedzania i gromadzenia fun-
duszy jest jedng z umiejetnosci, ktore musisz posiadac, jesli na-
prawde chcesz osiggnaé niezalezno$¢ finansowg. Innymi stowy,
stajesz si¢ osobg zdolna do osiggniecia bogactwa dzieki poddaniu
sie rygorowi oszczedzania pieniedzy, ktore sg niezbedne do zgro-
madzenia fortuny.

Mozesz zrobic trzy rzeczy, zeby rozwina¢ przewage finanso-
wa: regularnie oszczedzac, wyjs¢ z dtugéow 1 zbudowac rezerwe
gotowkowa.

Regularne oszczedzanie

Rozpocznij systematyczny plan oszczedzania, odktadajac co naj-
mniej 10 procent swojego dochodu brutto kazdego miesigca. To
jest punkt wyjscia do osiggniecia przysziego bogactwa. Najlepiej
bytoby, gdyby okreslona kwota byla automatycznie potrgcana
z wynagrodzenia 1 inwestowana, jeszcze zanim je otrzymasz.

Wyjscie z dhugdw

Sptac swoje dtugi, zaczynajgc od tych o najwyzszym oprocentowa-
niu, takich jak karty kredytowe czy pozyczki typu »,chwiloéwka”.
Wyznacz sobie cel, aby zy¢ bez dtugéw, z wyjatkiem kredytu hi-
potecznego na dom lub leasingu na samochod.

Tworzenie rezerwy gotdwkowej

Utworz rezerwe gotowkowa, aby by¢ w gotowosci, gdy nadarzy sie
okazja. Wiekszosc¢ ludzi jest sptukana przez cate zycie, poniewaz
nawet jesli na ich drodze pojawi si¢ wspanialy pomyst na zara-
bianie pieniedzy, nie majg sSrodkow na inwestycje. Jak powiedziat
kiedys$ Earl Nightingale, osobowos¢ radiowa specjalizujgca sie
W motywacji: »,Jesli czlowiek nie jest przygotowany, gdy nadejdzie
jego szansa, wychodzi na gltupka”.
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Ludzie, ktérych znasz
Czwarta formg przewagi sa kontakty. To, ze znasz wiasciwych ludzi,
a oni znaja Ciebie, moze otworzy¢ mozliwosci, ktore zaoszczedza
Ci lat cigzkiej pracy. Jakosc¢ oraz ilos¢ kontaktow i relacji w wiek-
szym stopniu wplywa na osiggniecie sukcesu niz jakikolwiek inny
czynnik. Poznanie wiasciwej osoby w odpowiednim czasie i miej-
scu moze zmienic bieg Twojego zycia.

Oto trzy rzeczy, ktére mozesz zrobic, zeby poszerzy¢ swojg liste
kontaktow: stworz liste, regularnie nawigzuj kontakty i angazuj
sie w zycie spolecznosci.

Stwarz liste

Po pierwsze, stworz liste 25 0sob, ktére chcesz poznac, poniewaz
uwazasz, ze kontakty z nimi bytyby najbardziej przydatne. Opra-
cuj strategie spotkania kazdej z tych osob w ciggu najblizszych
12 miesi¢cy. Nastepnie zrob liste 25 kolejnych.

Uwzglednij osoby stojace na czele najwickszych korporacji,
prezydentow miast, postow i senatorow. Stworz list¢ waznych osob,
ktore Twoim zdaniem warto byloby poznac, a nastepnie opracuj
plan spotkania si¢ z nimi.

Regularnie nawiazuj kontakty
Nawigzuj kontakty przy kazdej okazji. Dolgcz do stowarzyszen
biznesowych i handlowych. Uczestnicz w spotkaniach. Zaanga-
zuj sie. Zglos sie na ochotnika do pracy w kluczowym komitecie.
Samo to dziatanie skrocilo o cale lata Sciezke kariery wielu osob
— w tym takze 1 moja.

Pewnego razu, gdy prowadzilem prezentacje dla izby handlo-
wej, zostalem zauwazony przez kierownika wyzszego szczebla,
ktory zasiadat w jednym z waznych komitetow. Podszedt do mnie
pézniej 1 zatrudnil mnie w swojej firmie za trzykrotno$¢ mojej
owczesnej pensji. W rezultacie przeskoczylem w swojej karierze

Kup ksigzke Pole¢ ksiazke


https://onepress.pl/rf/wzboga
https://onepress.pl/rt/wzboga

20 | Wzbogac sig po swojemu

o piec¢ lat do przodu. Bardzo wazne jest, zeby nawigzywac kontakty
przy kazdej nadarzajacej si¢ okazji.

Angaiuj sig w Zycie swojej spotecznosci

Innym sposobem na poszerzenie kontaktéw jest zaangazowanie
si¢ w dziatalnos$¢ organizacji spotecznych. Najwazniejsi ludzie
w kazdej spotecznosci — ludzie, ktorych powinienes znac 1 ktorzy
powinni znaé Ciebie — sg zwykle w jaki$ sposob zaangazowani
w dzialalnosc¢ spoleczng. Zacznij od stowarzyszen w swoim miescie
lub zaangazuj si¢ w akcje dowolnej organizacji charytatywnej,
ktorej dzialania sg dla Ciebie wazne lub ktora Cie interesuje.
Zaangazuj sie w dziatalnos$¢ swojego kosciota lub wstap do partii
politycznej. Zaskoczy Cig to, jak wartosciowych ludzi spotkasz
podczas wolontariatu.

Jestes geniuszem

Kreatywnosc jest forma przewagi. Pamigtaj, ze wystarczy jeden
nowy pomysl, zeby zacza¢ zarabia¢ fortune. Kazdy potrafi wpa-
da¢ na kreatywne pomysly 1 rozwigzania, jesli tylko ich szuka.
Wszystkie wielkie fortuny zaczynaja si¢ od pomystu. Ten aspekt
bogacenia si¢ jest tak wazny, ze poswiece caly rozdziat (a konkret-
nie rozdziat 8), zeby pokaza¢ Ci, jak mozesz odblokowacé swojg
wrodzong kreatywnosc.

Wykonaj robote
Dobre nawyki w zakresie pracy sg formg przewagi, ktora moze Ci
pomodc. Daja Ci przewage nad innymi w danej dziedzinie. Poma-
gaja sic wyrdznic 1 przyciagajg uwage osob, ktore mogg Ci pomoc.
W kazdym badaniu okazuje si¢, ze dobre nawyki w zakresie
pracy otwierajg wigcej mozliwosci niz prawie wszystkie inne umie-
jetnosci, jakie mozna rozwingc, 1 dzieje si¢ to szybciej. W osta-
tecznym rozrachunku wynagrodzenie zawsze bedzie wprost pro-
porcjonalne do osigganych wynikow. Jesli wyrobisz sobie opinie
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osoby, ktora szybko wykonuje swojg prace, konsekwentnie 1 syste-
matycznie osigga wymagane wyniki, juz samo to moze zapewnic
Ci szybki rozwoj kariery.

Pozytywne nastawienie

Inng forma przewagi, ktéorag mozna rozwingé, jest pogytywna oso-
bowosc. Kazde badanie dotyczace ludzi sukcesu pokazuje, ze im
wiecej jest 0sOb, ktore Cie lubig, tym wiecej drzwi si¢ przed Toba
otworzy — bedziesz mie¢ wiecej mozliwosci, zeby si¢ rozwijac.
Jesli Cie polubia, zrobig wszystko, zeby pomoc Ci odnies¢ sukees.
Umiejetnos¢ dogadywania si¢ z innymi, skutecznego komuniko-
wania si¢, bycia pozytywna 1 pogodng osobg sprawi, ze ludzie bedg
chcieli Ci pomagac.

Pisarz 1 badacz Daniel Goleman stat si¢ stawny dzi¢ki swojej
pracy nad inteligencjg emocjonalna. Doszedt do wniosku, ze umie-
jetno$¢ dobrego dogadywania si¢ z innymi ma wieksze znaczenie
dla sukcesu niz IQ czy ukonczenie nawet najlepszego uniwersyte-
tu. Doszedl do wniosku, ze ludzie odnoszgcy najwicksze sukcesy
docierajg na szczyt dzigki rozwijaniu umiejetnosci wywierania
wplywu, komunikowania sie¢, przekonywania i sprzedawania lu-
dziom swoich pomystow.

Peter Drucker twierdzi, ze trzy kluczowe dzialania kierow-
nika to: spotkania, prezentacje i pisanie. Mozna si¢ doskonali¢
w kazdym z tych obszarow poprzez praktyke. Juz dzis§ zacznij
pracowac nad komunikacjg. WezZ udzial w kursie wystgpien pub-
licznych. Studiuj i ¢wicz prowadzenie negocjacji. Twodj sukces az
w 85 procentach bedzie zaleze¢ od tego, jak dobrze komunikujesz
si¢ z innymi, wigc juz dzi§ postandw, ze staniesz si¢ ekspertem
w relacjach miedzyludzkich.

Czynnik szczescia
Innym czynnikiem sukcesu, ktory jest wielokrotnie wspominany
w historiach bogatych ludzi, jest szczescie. Jest formg przewagi

Kup ksigzke Pole¢ ksiazke


https://onepress.pl/rf/wzboga
https://onepress.pl/rt/wzboga

22 | Wzbogac sie po swojemu

1 stanowi czeS¢ kazdego wielkiego sukcesu. Jest (na szczescie)
w duzej mierze przewidywalne i1 przytrafia sie ludziom z okreslo-
nych powodéw. W duzym stopniu to Ty tworzysz swoje szczescie,
robigc pewne rzeczy lub pewnych rzeczy nie robiac.

Szczescie jest w duzej mierze kwestig prawdopodobienstwa.

Istnieje prawdopodobienstwo, ze praktycznie wszystko moze si¢
wydarzy¢, a prawdopodobienstwo to mozna obliczy¢ ze znaczng
doktadnoscig. W prawie kazdym przypadku mozna zwiekszy¢
lub zmniejszy¢ prawdopodobienstwo, ze cos sie¢ wydarzy. Jest to
glowny temat mojej ksiazki Wykreuj swojq przysslosc.
Na przyktad istnieje pewne ryzyko, ze zginiesz w wypadku sa-
mochodowym. Mozesz jednak je zmniejszy¢ poprzez zachowanie
trzezwosci, ostrozniejszg jazde i zapinanie pasow bezpieczenstwa.
Niektorzy ludzie jezdza przez cate zycie 1 nigdy nie mieli wypadku
ani nie dostali mandatu za przekroczenie predkosci.

Jak zarobic milion?

Istnieje S-procentowe prawdopodobienstwo, ze zostaniesz milio-
nerem. Oznacza to rowniez, ze istnieje 95-procentowe prawdopo-
dobienstwo, ze nie zaoszczedzisz miliona dolarow. Mozesz nawet
pracowaé przez cale zycie i przej$¢ na emeryture jako cziowiek
biedny lub zalezny od pomocy innych. Jednym z gtéwnych celow
tej ksigzki jest umozliwienie Ci zwiekszenia prawdopodobienstwa
osiagniecia niezaleznosci finansowej poprzez przekazanie wiedzy
1 narzedzi uzywanych przez 5 procent najbogatszych.

Wiemy na przyklad, ze szczescie jest funkcja aktywnosci. Im
wiecej rzeczy wyprobujesz 1 im szybciej to zrobisz, tym bardziej
prawdopodobne jest, ze wyprobujesz wiasciwg rzecz we wiasciwym
czasie, co przyniesie ci upragniony sukces. Bill Gates byt swego cza-
su najbogatszym czltowiekiem na swiecie, ale Microsoft miat okoto
1,6 tysigca réznych projektéw na réznych etapach zaawansowania.
Nieustannie pracowal nad zwiekszeniem prawdopodobienstwa, ze
w jego firmie wymyslg co$ przelomowego 1 wysoce dochodowego.
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Wiele rzeczy, ktorych probowat Bill Gates, zakonczyto si¢ nie-
powodzeniem. W rzeczywistosci wickszoS¢ rzeczy nie dziata za
pierwszym razem, a czesto nie dziala nawet podczas pierwszych
10 prob. Niemniej jednak, jesli bedziesz probowac nowych rzeczy
1 uczy¢ si¢ na btedach, na pewno rozwiniesz umiejetnosci i zdobe-
dziesz doswiadczenie potrzebne do odniesienia sukcesu.

Nieustannie sig ucz i przygotowuj

Mowi sie, ze szczescie sprzyja przygotowanym. Im wiecej czasu
poswiecisz na nauke, studia 1 zgiebianie wybranej dziedziny, tym
wiecej bedziesz mie¢ szczescia. Im lepsze przygotowanie, tym
czesciej mozna rozpoznac nadarzajace sie okazje 1 wykorzystac je.

Co najwazniejsze, szczgscie wydaje sie przytrafia¢ ludziom,
ktorzy maja jasne cele i szczegdtowo dopracowane plany dzia-
tania. Kiedy dokladnie wiesz, czego chcesz, 1 kazdego dnia pra-
cujesz w pocie czola, zeby to osiggnac, przytrafiajg Ci sie rozne
wspaniale rzeczy, ktore sprawiajg, ze szybciej zblizasz si¢ do
swoich celow.

Kiedy masz jasno wytyczone cele, zaczyna dziatac prawo przy-
ciggania — zaczynasz przyciagac do siebie ludzi, otwierac si¢ na
pomysly, prowokowac¢ okolicznos$ci oraz ujawniac zasoby, ktore
pomogg Ci zrealizowac te cele. Pojawiaja si¢ szczeSliwe zbiegi
okolicznosci 1 przypadkowe zdarzenia, ktorych nie potrafisz wy-
jasnic. O tym, jak sta¢ si¢ magnesem przyciggajacym pieniadze
1 szczescie, napisze wigcej w nastepnym rozdziale.

Rozwijanie osobistej mocy

Energia jest forma przewagi, ktorg mozna rozwing¢, zeby wzboga-
ci¢ sie na wlasnych zasadach. Wiekszos¢ ludzi sukcesu ma wyzszy
poziom energii, niz wynosi Srednia. Dzieki temu moga pracowac
dtuzej i ciezej, z wiekszym entuzjazmem 1 wytrwatoscia. Sa bar-
dziej odporni i potrafig radzi¢ sobie z nieuniknionymi problemami
1 trudnosciami, ktoére pojawiajg si¢ na drodze do sukcesu.
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W zwigzku z tym, zeby odnie$¢ sukces, trzeba prowadzi¢ zdro-
wy tryb zycia: zadbaé o wiasciwg diete, odpowiednie ¢wiczenia
1 efektywny odpoczynek. Przyktadowo jednym z nawykéw prak-
tycznie wszystkich ludzi sukcesu jest to, ze ogladajg bardzo mato
telewizji 1 wezesnie chodzg spac. Kto rano wstaje, temu Pan Bog
daje — to przystowie doskonale wpisuje si¢ w ten kontekst. Lu-
dzie sukcesu organizuja swoj czas 1 prowadzg taki styl zycia, zeby
mogli wstawaé wczednie 1 planowac swoj dzien, gdy przecietny
czlowiek jeszcze Spi. Juz sam ten nawyk moze da¢ Ci przewage
nad konkurencja.

Wybierz odpowiednig pracg
Inng formg przewagi, ktora mozesz osiaggna¢ w swoim dazeniu
do bogactwa, jest wlasciwy wybor zawodu. Wybor odpowiedniej
pracy jest prawdopodobnie najwazniejszg formg przewagi. Jedy-
nym wspolnym mianownikiem odnoszgcych sukcesy, bogatych
ludzi, oprocz samodyscypliny, jest to, ze robig to, co kochajq robic.
Najwazniejsza decyzja, jaka kiedykolwiek podejmiesz w swojej
karierze, jest wybor odpowiedniego dla siebie rodzaju pracy.
Cigzka praca, pokonywanie przeszkod 1 wytrwato$¢ w dazeniu
do sukcesu sg mozliwe tylko wtedy, gdy angazujesz si¢ w co$, na
czym Ci zalezy, co Cie interesuje 1 calkowicie pochiania. Jesli nie
lubisz swojej pracy na tyle, zeby chcie¢ osiggngé w niej doskona-
tos¢, musisz znalez¢ co$ innego, czym bedziesz sie pasjonowac.
Jesli pozostaniesz w pracy, ktora Cie nie ekscytuje, ryzykujesz
zmarnowanie czasu i zycia.

Pytanie za milion dolaréw

Oto pytanie do Ciebie: gdybys jutro wygral milion dolarow w totolotka,
czy nadal pracowalbys w obecnej pracy? Jesli odpowiedZ brzmi ,,nie”,
pierwszym Twoim obowigzkiem (i to wobec siebie) bedzie przyzna-
nie sie, ze jeste$ na ziej drodze. Twoim celem musi by¢ rozpoczecie
poszukiwania idealnej pracy lub stanowiska. Musisz znalez¢ cos,
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co kochasz robi¢, w czym masz potencjal, zeby sie doskonalic, bez
wzgledu na to, jakich zmian 1 po§wiecen to wymaga.

Gdy juz znajdziesz odpowiednig prace, ktora idealnie pasuje
do Twojego unikatowego zestawu talentow, zainteresowan, umie-
jetnosci 1 temperamentu, mozesz zaczacC sie bogaci¢ na wlasnych
zasadach.

Przezwyciei swoje ograniczenia

Jesli naprawdg pragniesz zdoby¢ fortung, to nic ani nikt poza Toba
nie moze Cie¢ od tego odwies¢. Wiele 0sob z niepelnosprawnoscia-
mi czy ograniczeniami znalazto sposob na pokonanie trudnosci
1 osiggniecie wielkiego sukcesu.

Bez wzgledu na to, na ile przeszkod natrafisz na swojej drodze,
na pewno jest kto$, kto napotkat ich 10 razy wiecej i mimo to od-
nidst sukeces. Jesli naprawde pragniesz by¢ bogaczem, to wiedz,
ze nie ma co liczy¢ na zaden cud. Osiagniecie bogactwa wymaga
celu, planu, samodyscypliny 1 dtugoletniej ci¢zkiej pracy. Mozna
sie tego nauczy¢ 1 mozna rozwijac¢ potrzebne umiejetnosci.

Jesli jestes w stanie zaplaci¢ z gory taka cene za osiagniecie
sukcesu i placi¢ jg wielokrotnie, az osiaggniesz swoje cele, to z pew-
noscig odniesiesz sukces. Jedynym istotnym pytaniem, na ktore
musisz sobie odpowiedzied, jest to, jak bardzo tego pragniesz.

Cwiczenia do wykonania

1. Juz dzi$ podejmij decyzje o osiggnieciu niezaleznosci
finansowej w nadchodzacych latach. Okresl konkretny
cel finansowy, ustal termin, opracuj plan i podejmij
dziatania teraz.

2. 1dzZ do banku i otwoérz konto, na ktorym w nadchodza-
cych miesigcach 1 latach bedziesz gromadzi¢ srodki —
zacznij budowac swoja »finansowg fortece”.
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3. Wybiegnij w przysztosc¢ o 10, czy nawet 20 lat, 1 zacznij
wyobrazac sobie swoje idealne zycie. Jak by ono wygla-
dalo? Jakie kroki mozesz podjac juz teraz, zeby zaczac
urzeczywistnia¢ te marzenia?

4. Daz do doskonatosci w wybranej dziedzinie. Okresl
jedng umiejetnosé, ktora — gdyby udaio Ci sie dopro-
wadzi¢ ja do perfekcji — bytaby w Twoim przypadku
najbardziej wartosciowa.

5. Zwigksz tempo. Postanow, ze kazdego dnia bedziesz
robi¢ wiecej niz to, za co Ci ptaca, a takze ze bedziesz to
robic¢ szybko i rzetelnie. Skup si¢ na dzialaniu.

6. Odpus¢ sobie zachowawczos¢. Nie przejmuj si¢ chwi-
lowa porazkg. Skoncentruj si¢ na zwiekszeniu prawdo-
podobienstwa odniesienia sukcesu, probujac réoznych
rzeczy 1 pracujac nad wytrwaloscia.

7. Badz pozytywna i optymistyczng osobg bez wzgledu na
to, co si¢ stanie. Szukaj dobra w kazdej sytuacjiiw kaz-
dej osobie. Ciesz si¢ procesem bogacenia sie.

Droga do bogactwa, jesli go pragniesz, jest tak prosta, jak droga na rynek.
Laleiy gléwnie od dwdch rzeczy: pracowitosci i 0szczedzania.
Nie marnuj ani czasu, ani pienigdzy, ale wykorzystaj je jak najlepiej.
— BENJAMIN FRANKLIN

Kup ksigzke Pole¢ ksiazke
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Sprawd?, jak mozesz osiagngé Ta ksigzka to arcydzielo o bogaceniu sie

wszysthie swoje cele finansowe! na podstawie zdrowego rozsqdku!
JACK CANFIELD H.J. (JIM) GRAHAM
wspdlautor Chicken Soup for the Soul®: prezes i dyrektor generalny
Living Your Dreams i Potega skupienia Cyber Broadcast One Inc.
Oszczedz sobie dziesieciu lat To jedyna ksiazka, ktérg musisz przeczytaé,
ciezkiej pracy! by staé sie bogatym!
ROBERT ALLEN NIDO QUBEIN

autor Jak pomnozyé Zrédfa swoich dochodéw ~ Prezes i zalozyciel Great Harvest Bread Company,
MNational Speakers Associalion Foundation

Zastanawiasz sie czasem, dlaczego niekiérzy sq nieprzyzwoicie bogaci?
Niezwykte jest fo, ze w wiekszosci nie wyrdzniajq sie niczym szczegdlnym.
Najczesciej sq fo uczciwi, cigzko pracujqey ludzie, kiérzy podieli ryzyko, rozwineli
specjalistyczng wiedze w swoich dziedzinach i nie poddali sig, gdy natrafili
na trudnosci. Sukces finansowy nie jest wiec Zadnym cudem ani nie zalezy
od szczescia. Przychodzi zgodnie z prawem przyczyny i skutku.

Jesli zainicjujesz przyczyny, ofrzymasz skutki.

Z tej ksigzki dowiesz sie doktadnie, krok po kroku, jak zainicjowaé Zrédta
wlasnego bogactwa. Odkryjesz 18 zasad, pomystéw i koncepcii, dzieki ktérym
przestawisz swoje myslenie na osiggniecie calkowifego sukcesu. Przyswoisz 5 regut
zaktadania | budowania wiasnego biznesu. Dowiesz sie, jok zdobywaé pienigdze,
i opanujesz 10 zasad skutecznego inwestowania. Poznasz wyprébowane
metody — wielokrotnie sprawdzone przez ludzi, kiérzy zdobyli duze majqtki
w ciqgu jednego pokolenia. Przekonasz sie, ze mozesz sie wzbogacié¢ na wiasnych
zasadach, doktadnie w taki sposéb, jaki jest odpowiedni dla Ciebie i Twoich
specjalnych talentéw i umiejetnosci. Przeciez nic Cig nie ograniczal

BRIAN TRACY

jest uznanym autorem ksiqzek z dziedziny rozwoju osobistego i psychologii sukcesu,

a takze jednym z najlepszych méweéw motywacyjnych na swiecie. Kazdego roku przemawia
do ponad 250 tysiecy 0séb w Stanach Zjednoczonych, Kanadzie, Europie, Australii i Azji.
Wiele jego publikacii znalazlo sie na listach swiatowych bestselleréw.

Mieszka z rodzing w Kalifornii.
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